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Od handlu mie¢dzy panstwami do handlu
na poziomie przedsiebiorstw

Wstep

Dokonujacy sie obecnie postep w dziedzinie teorii handlu migdzynarodowego
prowadzi do analizy wymiany miedzynarodowej w ujeciu typowo mikroekono-
micznym. O ile teorie tradycyjne zajmowaly sie handlem na poziomie pafistw,
o tyle nowa teoria handlu (ang. New Trade Theory — NTT) przyblizyta rozwazania
teoretyczne do realiow gospodarczych, gdyz rozpatrywala wymiane w ujeciu
sektorowym. Charakterystyczne dla NTT zalozenie symetryczno$ci przedsie-
biorstw skutkowalo badaniem tzw. firmy reprezentatywnej!. Takie podejscie
abstrahuje jednak od zréznicowania wystepujacego wewnatrz samego sektora,
co z kolei zostalo przelamane przez najnowsze nurty teorii handlu, odnoszace
sie do poszczegblnych firm i produktéw. Innymi stowy, od pewnego czasu
dokonuje sie ewolucja sukcesywnie sprowadzajgca teorie do poziomu przed-
siebiorstwa.

W niniejszym artykule zaprezentowano najnowsze nurty teorii handlu mie-
dzynarodowego. Punktem wyjScia uczyniono krétkag charakterystyke wcze$niej-
szych rozwazan teoretycznych. Nastepnie oméwiono trzy dynamicznie rozwi-
jajace sie obecnie nurty: (1) tzw. nowa, nowg teorie¢ handlu (ang. New, New
Trade Theory — NNTT) rozpatrujaca zréznicowanie przedsiebiorstw, (2) nurt
zaktadajacy wieloproduktowo$é przedsiebiorstw oraz (3) nurt zwigzany w nie-
pelnymi kontraktami. W dalszej kolejnosci dokonano oceny tychze nurtéw.
Calo$¢ wienczy podsumowanie.

Dotychczasowe ujecie teoretyczne handlu miedzynarodowego

Tradycyjne teorie handlu wyjasnialy wymiane przewagami komparatywnymi
poszczegdlnych krajéw, wynikajagcymi badZz z réznic technologicznych (ricar-
dianska przewaga komparatywna), badz z réznic we wzglednym wyposazeniu
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I Charakterystyczne dla NTT bylo przyjmowanie zalozenia o identycznosci funkcji kosztéw
analizowanych przedsiebiorstw oraz o takich samych warunkach popytowych dla kazdej firmy.
W rezultacie przedsiebiorstwa zachowywaly sie tak samo, co oznacza, iz mozna bylo sprowa-
dzi¢ analize do rozwazania decyzji jednego (reprezentatywnego) podmiotu.
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w czynniki produkcji (przewaga komparatywna w ujeciu teorii Heckschera-
-Ohlina). Przyjete w tych teoriach zalozenia o konkurencji doskonalej i sta-
tych korzysciach skali pozwalaly abstrahowaé od roli przedsiebiorstw w same;j
wymianie. Mozna nawet stwierdzié, ze w teoriach tradycyjnych wymiana ma
de facto charakter miedzypanstwowy.

Teorie tradycyjne nie tylko nie pozwalaly uchwycié¢ istotnej roli firm w han-
dlu (ktéry wszakze odbywa sie miedzy przedsiebiorstwami), ale takze okazywaly
sie niezdolne do wyja$niania wielu zjawisk zachodzacych w obszarze mie-
dzynarodowej wymiany towarowej — m.in. dominacji handlu miedzy krajami
rozwinietymi oraz znacznego udzialu w nim handlu wewnatrzgateziowego.
Dopiero rozwdj modeli konkurencji monopolistycznej w drugiej potowie lat 70.
XX wieku, zwigzany przede wszystkim z nazwiskami Spence’a, Dixita, Stiglitza
i Lancastera, przyniést teoretykom handlu instrumentarium niezbedne do uka-
zania zachowania przedsiebiorstw w warunkach niedoskonatej konkurencji, co
skutkowato powstaniem NTT2.

Krugman [1979] wykazal, ze wewnetrzne korzySci skali przy mozliwosci r6z-
nicowania produktéw oraz cechujace konsumentéw zamitowanie do réznorod-
nosci (ang. love of variety) stanowig samoistne wyjasnienie wymiany handlowe;j.
Istotng cechg kolejnej jego pracy [Krugman, 1980] jest wykorzystanie funkcji
o stalej elastyczno$ci substytucji (ang. constant elasticity of substitution — CES)
do modelowania preferencji konsumentéw. Z kolei kolejny model Krugmana
[1981] jest syntezg teorii Heckschera-Ohlina i NTT, co pozwala okresli¢ wplyw
wymiany (zaréwno miedzygaleziowej, jak i wewnatrzgateziowej) na dobrobyt
czynnika rzadkiego i obfitego.

Przetomowa monografia Helpmana i Krugmana [1985] zawiera szerokie
omoéwienie handlu w warunkach konkurencji niedoskonatej. W szczeg6lnosci
wystepuje w niej model wyjasniajacy handel grupami produktéw poprzez odwo-
lanie sie do teorii Heckschera-Ohlina, tj. zréznicowang w skali miedzynarodowe;j
obfito$cig czynnikéw produkcji, a handel konkretnymi wariantami dobra zréz-
nicowanego poprzez eksploatacje korzysci skali. Cho¢ znaczenie owej mono-
grafii wynika z wielu r6znych powodéw, warto wspomnie¢ o tym, ze Helpman
i Krugman dokonujg analizy przy uwzglednieniu dwoéch systeméw preferencji
konsumentéw — umitowania réznorodnosci (podejscie Spence’a-Dixita-Stiglitza)
oraz idealnej odmiany (ang. ideal variety, podejécie Lancastera)s.

Cho¢ prace z nurtu NTT pozwolily znalez¢ teoretyczne uzasadnienie zjawisk
niewyttumaczalnych na gruncie teorii tradycyjnych, jak réwniez stanowity krok
w kierunku przej$cia od handlu na poziomie panstw do handlu na pozio-
mie firm, to jednak ich warto$¢ poznawcza jest ograniczona. W rzeczy samej
zalozenie o symetrycznosci firm, skazujace badacza na analizowanie przed-

2 Bardziej doglebne oméwienie prac zaliczanych do NTT znajduje sie m.in. w ksigzce Cieslika
[2000].

3 PodejScie Spence’a-Dixita-Stiglitza opiera si¢ na stwierdzeniu, iz konsument wybiera wiele
odmian dobra zréznicowanego, co oznacza, iz réznorodno$¢ jest warto$ciag samag w sobie.
Z kolei podejscie Lancastera opiera sie na przekonaniu, iz konsument preferuje jedng odmiane
dobra zréznicowanego - posiada idealny wariant (ideal variety) owego dobra.
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siebiorstwa reprezentatywnego, nie pozwala wyjasni¢ odmiennosci zachowan
przedsiebiorstw w branzy. Innymi stowy, NTT wyjasnia zjawiska na poziomie
sektorowym, lecz nie pozwala analizowaé postepowania konkretnego przed-
siebiorstwa, posiadajgcego swoja specyfike, a wiec réznigcego sie od konku-
rentéw.

Najnowsze nurty teorii handlu mi¢dzynarodowego

Dokonujacy sie obecnie w obszarze teorii wymiany miedzynarodowej postep
zwigzany jest z préba uchwycenia decyzji samych przedsiebiorstw dotyczacych
wyj$cia poza rynek krajowy, wprowadzenia na rynek nowego wariantu dobra,
jak i wyboru struktury organizacyjnej. Dynamicznie rozwijajace sie w ostatnich
latach kierunki prébujg uzasadnié teoretycznie owe procesy*. Punktem wyj$cia
dla dalszych rozwazan jest NNTT, gdyz podstawowy model tego nurtu — model
Melitza [2003] - jest wykorzystywany nie tylko do analizy decyzji heterogenicz-
nych, tj. zréznicowanych pod wzgledem produktywnosci, firm o wejSciu na
dany rynek lub wyjsciu z niego, ale takze analizy zmian asortymentu produkcji,
czy tez zaangazowania w integracje wertykalng> lub wspétprace z niezaleznym
dostawcg pétproduktéow. Choé obecnie dochodzi do syntezy wszystkich ponizej
zaprezentowanych nurtéw, kazdy z nich poczatkowo zajmowal si¢ poszukiwa-
niem odpowiedzi na inne pytania. NNTT prébuje przede wszystkim okreslié
motywy i skutki odmiennych decyzji heterogenicznych firm (dlaczego tylko
niektére eksportujg? dlaczego wiekszo$é koncentruje sie na rynku krajowym?
dlaczego dochodzi do wyjScia niektérych podmiotéw z rynku?). Powigzany
z NNTT nurt analizujacy firmy wieloproduktowe obejmuje z kolei prace wyjas-
niajace, m.in. wplyw handlu na liczbe wytwarzanych przez firmy produktéw.
Natomiast nurt zwigzany z niepelnymi kontraktami zajmuje sie¢ w szczegdlnosci
okresleniem, czy dojdzie do miedzynarodowej fragmentyzacji produkcji, a jesli
tak, to czy owa produkcja podjeta zostanie przez podmiot powigzany z danym
przedsiebiorstwem czy tez przez niezaleznego producenta.

4 Nalezy podkresli¢, iz w polskiej literaturze przedmiotu w zasadzie nie porusza si¢ tematu
najnowszych nurtéw teorii handlu. Do wyjatkéw nalezg prace Hagemejra [2006] oraz Minskiej-
-Struzik [2006]. Hagemejer [2006] syntetycznie omawia ewolucje teorii handlu oraz przedstawia
dwa pionierskie modele NNTT [Melitz, 2003], [BEJK, 2003]. Niemniej jednak praca ta ma
charakter empiryczny i dotyczy decyzji eksportowych polskich firm. Z kolei Minska-Struzik
[2006] porusza zagadnienie produkcji miedzynarodowej, gtéwnie w oparciu o standardowe
teorie handlu (model Ricardo, teoria Heckschera-Ohlina, NTT). Autorka w niewielkim jednak
stopniu odnosi si¢ do najnowszych nurtéw — przede wszystkim przedstawia dane empiryczne
potwierdzajace wnioski ptynagce z teorii handlu w warunkach niepetnych kontraktow.

5 Integracja wertykalna polega na taczeniu w ramach jednego przedsiebiorstwa réznych etapéw
procesu produkcji, dystrybucji, sprzedazy itd. W omawianym w dalszej kolejnosci nurcie
zwigzanym z niepelnymi kontraktami analizuje si¢ w szczegdlnoSci specyficzny przypadek
integracji wertykalnej, tj. integracje odwrotng (backward integration), ktéra polega na kon-
troli podmiotéw wytwarzajacych wktady do produkcji dobra finalnego (surowce, pétprodukty,
komponenty).
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Heterogeniczno$¢ firm

Z racji przyjetych zalozen, NTT opiera si¢ na analizie przedsigbiorstwa
reprezentatywnego, abstrahujac od wewnatrzsektorowego zréznicowania, stad
do$¢ oczywistym rozwinieciem tego nurtu teoretycznego jest nabierajgca zna-
czenia NNTT, ktéra uwzglednia r6znice miedzy firmami. Pionierskg pracg jest
tu model Melitza [2003], ktéry z kolei jest rozszerzeniem modelu Krugmana
[1980], uwzgledniajacym jednak zréznicowanie produktywnos$ci miedzy przed-
siebiorstwami oraz wprowadzajagcym do analizy koszty utopione, wynikajgce
z podjecia eksportu®. W modelu Melitza zyskowno$é przedsiebiorstw zalezy
od ich produktywnosci, traktowanej jako zmienna egzogeniczna. Po poniesie-
niu kosztéw wejscia na rynek krajowy firma losuje poziom produktywnosci
z pewnego rozktadu prawdopodobienstwa. W sektorze zdefiniowany zostaje
prég produktywnosci, ustalony dla zysku zerowego — przedsigbiorstwa, ktérych
efektywno$¢ jest nizsza od owego progu, nie sg w stanie osiggaé nieujemnego
wyniku finansowego, stad wycofuja sie z rynku. WejScie na rynek eksportowy
wymaga sprostania dodatkowym wymaganiom, co oznacza, ze tylko najbardziej
efektywne przedsiebiorstwa sa w stanie wyj$¢ poza rynek krajowy. Handel
prowadzi do ekspansji eksporteréw, korzystajacych z efektéw skali produkcji,
jak réwniez naplywu nowych firm z uwagi na mozliwosci, jakie daje wymiana
handlowa. W rezultacie dochodzi do rywalizacji o state zasoby pracy?, co
winduje place realne, podnoszac préog dla dzialalnosci krajowej i wypychajac
z rynku najmniej produktywne przedsiebiorstwa.

Melitz i Ottaviano [2008] budujg model, ktéry przewiduje podobne pro-
cesy, tj. realokacje zyskéw i udziatéw w rynku na korzy$¢ najbardziej efek-
tywnych podmiotéw, a takze proces samoselekcji, choé sposéb powstawania
owych zjawisk jest inny. Ich uzasadnieniem nie jest zabieganie o site robocza,
a wzrost konkurencji w wyniku importu, co wydaje sie bardziej intuicyjnym
wyjasnieniem samoselekcji przedsiebiorstw i darwinistycznego rozwoju sektora3.
Takie podej$cie wymagalo odejscia od modelowania preferencji konsumenta
za pomocg funkcji CES w celu endogenizacji narzutu na koszty krancowe®.
Melitz i Ottaviano wskazuja, ze naptyw konkurencji importowej powoduje pre-

6  Moga to by¢ m.in. koszty utworzenia sieci dystrybucji, koszty marketingu (poinformowania
konsumentéw o produkcie), koszty adaptacji produktu do wymogéw (np. technicznych, infor-
macyjnych) kraju, bedgcego rynkiem zbytu.

7 Zalozeniem modelowym jest nieelastyczna podaz pracy.

8 Pojecie darwinistycznego rozwoju sektora jest w kontek$Scie NNTT w pelni uzasadnione.
Najnowsze modele handlu wskazuja bowiem na rozwdj (w wyniku liberalizacji wymiany)
przedsigbiorstw najsilniejszych (najbardziej produktywnych) oraz upadek firm najstabszych
(najmniej produktywnych).

9 Wykorzystywanie funkcji CES do modelowania preferencji konsumenta skutkuje statoscig
narzutu na koszt krancowy. Funkcja ta pozwala bowiem uzyska¢ stalg elastyczno$é cenowg
popytu, od ktérej uzalezniony jest narzut ustalany przez przedsigbiorstwo maksymalizujace
zysk. Melitz i Ottaviano w celu zagwarantowania zmiennos$ci marz modelujg preferencje
konsumenta za pomoca kwadratowej funkcji quasi-liniowej (ang. quadric quasi-linear utility
function), ktéra umozliwia uzyskanie zmiennej elastyczno$ci cenowej popytu. Takie podejscie
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sje cenowg, ktérej sprosta¢ moga jedynie przedsiebiorstwa o odpowiednim
poziomie produktywnosci, tj. o odpowiednio niskich kosztach.

Chaney [2005] rozwija model Melitza [2003], koncentrujac sie na krot-
kookresowych efektach wymiany handlowej. Wyjasnia on zjawisko gwattow-
nego skoku produktywnosci w nastgpstwie liberalizacji handlu, ktére okresla
mianem przestrzelenia produktywnosci (ang. productivity overshooting). Jesli
W nastepstwie otwarcia gospodarki wystepuje znaczna liczba firm, konkurencja
w branzy bedzie niezwykle zaciekta. Przy zalozeniu asymetrii mi¢dzy wejsciem
a wyjsciem z sektoral® krétkookresowa reakcja najmniej wydajnych przed-
siebiorstw bedzie gwaltowna i spowoduje wzrost przecietnej produktywnosci
w sektorze!l. Z czasem konkurencja zmniejszy sie, co oznacza ponowne wej-
$cie na rynek niektérych firm, ktére czasowo zawiesily dziatalno$é. Docho-
dzi zatem do spadku przecietnej produktywnosci, cho¢ pozostaje ona wyzsza
w poréwnaniu ze stanem autarkii.

Innym rozwinieciem modelu Melitza jest praca Chaneya [2008], w ktérej
autor analizuje wplyw barier handlowych na intensywny i ekstensywny kraniec
handlu miedzynarodowego!2. Zalezno$¢ miedzy elastyczno$cig substytucji, wska-
zujaca stopien zréznicowania doébr, a reakcjg zachodzaca w obszarze kranca
intensywnego jest dodatnia. Wysoki poziom zréznicowania produktéow (niska
elastyczno$¢ substytucji) skutkuje niskg wrazliwoscig na wysoko$¢ barier han-
dlowych. Z kolei zalezno$¢ miedzy elastycznoscig substytucji a reakcjg kranca
ekstensywnego jest odwrotnie proporcjonalna. Przy wysokim zréznicowaniu
débr (niewielka elastyczno$é substytucji), mato produktywne przedsiebiorstwa
sg w stanie zdoby¢ duzy udzial w rynku, czego konsekwencjg jest mozliwos$é
rozpoczecia dziatalnosci eksportowej. W przypadku duzej substytucyjnosci débr
mato efektywni producenci nie mogg natomiast wykorzystywa¢ korzysci skali
i nie moga podejmowaé eksportu. W istocie, naptyw zagranicznych konkuren-
tow moze woéwczas zmusi¢ niektérych malo produktywnych eksporteréw do
koncentracji jedynie na rynku krajowym. Zatem wysoka elastyczno$é¢ substy-

pozwala na analize prokunkurencyjnego efektu liberalizacji handlu, gdyz w jej wyniku dochodzi
do zwigkszenia presji na spadek narzutu.

10 Zaktada sie swobode wejscia i powolne wyjscie z sektora. Logika jest tu nastepujaca. O ile
brak barier wejscia oznacza mozliwo$¢ wejscia na rynek nowych podmiotéw, o tyle wyjscie
z sektora nastepuje powoli z uwagi na poniesione juz koszty. Przedsigbiorstwo wychodzi defi-
nitywnie z rynku jedynie woéwczas, gdy nie istnicje szansa na odzyskanie owych kosztow.

11 Omawiana gwaltowno$¢ reakcji przedsiebiorstw na liberalizacje handlu wynika nie tylko
z zakonczenia dziatalnoSci przez najmniej wydajne firmy, ale takze z ograniczenia produkcji
lub czasowego wstrzymania dziatalno$ci przez cz¢$¢ mato produktywnych podmiotéw.

12 Zmiany odbywajace si¢ na kraficu intensywnym obejmujg dostosowania zachodzgce w ramach
istniejacego juz kontaktu handlowego (gtéwnie zmiany ceny i wolumenu dokonywanej przez
eksportera sprzedazy na rynku zagranicznym). Z kolei te, ktére dotycza kranca ekstensywnego,
obejmujg zmiany w obrebie liczby kontaktéw handlowych (np. liczba eksporteréw, liczba
produktéw, bedacych przedmiotem handlu, liczba zaopatrywanych rynkéw zagranicznych).
Przyktadem dostosowania w ramach kranca ekstensywnego jest zatem pojawienie sie¢ nowych
eksporteréw.
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tucji prowadzi do zmniejszenia liczby kontaktéw handlowych (w nastepstwie
liberalizacji), podczas gdy niska — do ich zwigkszenia.

Model Melitza [2003] stal sie takze podstawa dla innych rozwazan, czesto
wybiegajacych poza sfere wymiany towarowej. Helpman, Melitz i Yeaple [2004]
analizujg wplyw produktywnosci na mozliwosé wyjscia przedsigbiorstwa poza
rynek krajowy, uwzgledniajac eksport i horyzontalne BIZ!13. Ekspansja zagra-
niczna jest mozliwa tylko w przypadku najbardziej efektywnych przedsigbiorstw,
przy czym wymogi stawiane eksporterom sg nizsze niz wymogi zwigzane z BIZ.
W rezultacie sposrdd przedsiebiorstw internacjonalizujacych dziatalnosé jedynie
niewielka cze$¢ bedzie to czynita w drodze inwestycji, zwlaszcza w warunkach
znacznych korzysci skali.

Praca Melitza pozwala takze na analize dynamiki makroekonomicznej
w konteks$cie miedzynarodowym, dajac uzasadnienie efektu Harroda-Balassy-
-Samuelsona ttumaczacego odstepstwa rynkowego kursu walutowego od kursu
wyznaczonego przez parytet silty nabywczej [zob. Ghironi, Melitz, 2005]. Jest
to o tyle istotne, iz tradycyjna analiza owego efektu opiera sie na rozréznieniu
sektora handlowego i niehandlowego, podczas gdy dane empiryczne oraz teo-
retyczne prace z nurtu NNTT przewiduja, ze bardziej poprawnym jest méwié
o firmie handlowej i niehandlowe;j.

Inng klase modeli stanowi model Bernarda, Eatona, Jensena i Kortuma
[2003, odtad BEJK]. Model ten jest w istocie bliski teorii ricardianskiej, gdyz
uwzglednia miedzynarodowe réznice technologiczne!4. Niemniej jednak Ber-
nard et al. wprowadzajg do analizy takze heterogeniczno$¢ firm, jak i niedosko-
nalg konkurencje na rynku dobra jednorodnego w drodze rywalizacji zgodnej
z modelem Bertranda. W modelu BEJK firmy rywalizuja o zaopatrywanie
konkretnego rynku, uwzgledniajac koszty handlu i ustalajac narzut na koszt
krancowy, ktéry jest ograniczany przez wysoko$¢ kosztow drugiego z najbardziej
efektywnych producentéw. Konsumenci za$ wybieraja najtanszego dostawce
dobra sposréd wielu firm niezaleznie od kraju ich pochodzenia. Model BEJK,
choé bazujacy na podej$ciu odmiennym niz stosowane przez Melitza, réwniez
wyjasnia realokacje odbywajace sie w ramach sektora.

Zaréwno model Melitza [2003], jak i model BEJK [2003] zaktadaja egzoge-
niczne zréznicowanie przedsiebiorstw, co moze by¢ testowane empirycznie przy
wykorzystaniu warto$ci TFP (ang. total factor productivity). Odmienne podejicie
zastosowal Yeaple'a [2005]. W jego modelu poszczegblne firmy sg identyczne
pod wzgledem TFP, a heterogeniczno$¢ wynika z jako$ci zatrudnianej sity
roboczej. Yeaple zaktada wyst¢powanie dwoch sektoréw: wytwarzajacego dobro

13 Horyzontalna BIZ oznacza podjecie przez inwestora takiej samej dziatalnosci w kraju gosz-
czacym, jak w kraju macierzystym. W przeciwienistwie do wertykalnej BIZ, ktéra jest jednag
z firm integracji wertykalnej, nie dochodzi w tym przypadku do miedzynarodowej fragmen-
tyzacji produkcji — horyzontalna BIZ jest jedynie odwzorowaniem dziatalno$ci prowadzonej
w kraju pochodzenia inwestora.

14 Scislej rzecz ujmujac, model BEJK bazuje na pracy Eatona i Kortuma [2002], stanowiacej
rozszerzenie koncepcji ricardianskiej na wiele krajow i wiele débr.
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homogeniczne (Y) i wytwarzajacego dobro zréznicowane (X)!3. Producenci
dobra X dokonujg wyboru jednej z dwéch technologii: charakteryzujacej sie
wysokimi kosztami stalymi i niskimi kosztami zmiennymi (wysoka technologia
wymagajaca wykwalifikowanej sily roboczej) oraz niskimi kosztami statymi
i wysokimi kosztami zmiennymi (niska technologia wykorzystujaca site robocza
o Srednich kwalifikacjach). Technologia produkcji dobra Y jest jedna i wymaga
niewykwalifikowanej sily roboczej. Yeaple zaklada takze, ze handel podejmuja
firmy o wysokiej technologii, co jest potwierdzone empirycznie. W wyniku
wymiany dochodzi do wzrostu popytu na pracownikéw wykwalifikowanych, co
skutkuje wzrostem ich plac. Yeaple — podobnie jak Melitz i BEJK — przedstawia
wewnatrzsektorowa realokacje i wyjScie z rynku firm mniej produktywnych
(cze$é wytwércéw dobra X stosujgcych niskg technologie).

Modele zakladajace heterogeniczno$é przedsiebiorstw stanowig naturalne
rozszerzenie NTT, pozwalajac na bardziej dogle¢bng analize handlu i jego
efektéw oraz dajac podstawy mikroekonomiczne proceséw rozpatrywanych
w skali makro. Tablica 1 obrazuje, w jaki sposéb NNTT rozwija poprzednie
koncepcje.

Tablica 1
Teorie handlu i ich zdolnos¢ do wyjasniania zjawisk zwiazanych z handlem
. Tradycyjne . Model Heterogeniczno$¢ MZ
Teoria ; NIT zintegrowany . . -
teorie firm z heterogenicznoscig
(MZ)

Ricardo
Autorzy ESCIIZS]éher Krugman Effg;zi’ Melitz [2003], Bernard, Redding,

[1919], [1980] [1985] BEJK [2003] Schott [2007]

Ohlin [1933]

Handel
Migdzygaleziowy Tak Nie Tak Nie Tak
Wewnatrzgaleziowy Nie Tak Tak Tak Tak
Eksporterzy
i nieeksporterzy Nie Nie Nie Tak Tak
w sektorze
Handel i produktywno$é¢

Wyzsza wydajnosé
eksporterow Nie Nie Nie Tak Tak
w sektorze

15 Wprowadzenie do analizy sektora wytwarzajacego dobro jednorodne pozwala na znaczne
uproszczenie analizy. Po pierwsze, uproszczone zostaje wyznaczanie stawek ptac. Po drugie,
sektor dobra jednorodnego pozwala na zapewnienie réwnowagi na abstrahowanie od wielu
dostosowan zachodzacych pod wptywem liberalizacji handlu. Przykladowo, W modelu Yeaple'a
pracownicy ,uwolnieni” w wyniku wyj$cia z rynku najmniej produktywnych podmiotéw z sek-
tora produkujacego dobro X znajduja zatrudnienie w sektorze dobra jednorodnego.
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cd. tablicyl

. Tradycyjne . Model Heterogeniczno$¢ MZ
Teoria ; NTT zintegrowany . . L.
teorie firm z heterogenicznoscig
(MZ)
Wzrost przecigtnej
produktywnosci Nie Nie Nie Tak Tak
w sektorze
Handel i rynek pracy

Miedzysektorowe
zmiany netto Tak Nie Tak Nie Tak
w zatrudnieniu
Kreacja i destrukcja
miejsc pracy Nie Nie Nie Tak Tak
w sektorze
Zmiany relatywnego
wynagrodzenia Tak Nie Tak Nie Tak
czynnikéw

Zrédto: Bernard, Jensen, Redding, Schott [2007, s. 19]

Warto zauwazyé, ze rozwdj teorii handlu miedzynarodowego nie przekre-
$la poprzednich koncepcji. Mozna sie o tym przekonaé¢ studiujac model Ber-
narda, Reddinga, Schotta [2007], ktérzy podobnie jak Helpman i Krugman
[1985] integrujg w ramach jednego modelu wczes$niejsze dokonania teoretyczne.
Okazuje sie¢, ze handel miedzygateziowy moze byé wyjasniany np. réznicami
we wzglednym wyposazeniu w czynniki produkcji, handel wewnatrzgateziowy
— eksploatacjg korzysci skali przy zgltaszanym przez konsumentéw umitowaniu
réznorodnos$ci, a samoselekcja firm — réznicami produktywnosci.

Przedsi¢biorstwa wieloproduktowe

Kolejnym rozszerzeniem dotychczasowych teorii handlu jest analiza firm
wieloproduktowych (ang. multiproduct firms). Chociaz pierwszy model odcho-
dzacy od zalozenia o firmie jednoproduktowej powstat juz w latach 80., to
jednak wymiana prowadzona przez przedsiebiorstwa wieloproduktowe dopiero
w ostatnich latach zyskata szersze zainteresowanie jako przedmiot badan!e.

Jednym z kierunk6w badan nad przedsiebiorstwami wieloproduktowymi jest
analiza dostosowan zachodzacych na krancu ekstensywnym!7. Bernard, Redding
i Schott [2006b] zwracaja uwage na istotng role tego typu adaptacji przedsie-
biorstwa do nowych warunkéw konkurencji. Ich model rozszerza prace Melitza
[2003], wprowadzajac don nie tylko mozliwo$é produkcji wiecej niz jednego

16 Przeglad modeli handlu z uwzglednieniem przedsiebiorstw wytwarzajacych wigcej niz jeden
produkt (w tym model Helpmana) zaprezentowali Feenstra i Ma [2007, s. 1-4].

17 W przypadku odrzucenia zatozenia o wytwarzaniu przez przedsi¢biorstwo jednego produktu
chodzi o dostosowania polegajace na zmianie liczby débr oferowanych na rynkach zagra-
nicznych.
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dobra, ale takze heterogeniczno$¢ dwojakiego rodzaju: firmy réznig sie pod
wzgledem zdolnos$ci (ang. ability), a wewnatrz przedsiebiorstwa wystepuje zréz-
nicowanie pod wzgledem produktywnosci w wytwarzaniu poszczegdlnych pro-
duktéw (ang. expertise)!8. Co wiecej, kazda firma charakteryzuje sie tym, ze jest
szczegblnie produktywna w wytwarzaniu jednego dobra (ang. core competence),
podczas gdy efektywno$é w obszarze pozostalych jest nizsza. W warunkach han-
dlu dochodzi do racjonalizacji dziatalnosci przedsiebiorstwa, co polega na sku-
pieniu uwagi na swoim rdzeniu kompetencyjnym (core competence) oraz porzuce-
niu wytwarzania produktéw, w ktérych przedsiebiorstwo jest mniej produktywne.

Brambilla [2006] zwraca uwage na fakt, Ze o wprowadzeniu na rynek
nowego produktu decydujg w duzej mierze mozliwosci technologiczne firm.
Firmy majace przewage w obszarze R&D (cze$é kosztéw statych) lub kosztéow
zmiennych sg w wiekszym stopniu predestynowane do rozszerzenia asortymentu
niz ich konkurenci. Brambilla wskazuje, ze z wielu powod6éw to przedsigbior-
stwa wielonarodowe (ang. multinationals) majg takie przewagi i korzystaja
z nich, rozszerzajac asortyment produktéw. Dzieje sie tak z uwagi na rozloze-
nie kosztéw R&D lub kosztéw licencji na wiele krajow, w ktérych dziata takie
przedsiebiorstwo, jak réwniez z uwagi na learning-by-doing!®. W modelu tym
uwzgledniono rézne rozumienie heterogeniczno$ci: przedsiebiorstwa réznig sie
pod wzgledem wysokos$ci kosztéw krancowych (jak u Melitza) oraz wysokoscig
kosztéw stalych (w omawianej pracy nizsze koszty tego typu charakteryzuja
firmy wielonarodowe).

Powyzej przedstawione prace abstrahujg jednak od wzajemnych zalezno-
$ci miedzy poszczegdlnymi wariantami dobra zréznicowanego wytwarzanymi
przez dang firme. Subtelno$¢ tych zaleznosci powoduje, ze istotnym problemem
jest okreslenie optymalnego asortymentu przedsigbiorstwa wieloproduktowego.
Poszukiwanie optymalnej liczby wariantéw dobra zréznicowanego produkowa-
nych w okreslonej firmie stanowi kolejny obszar badan. Przykltadem jest praca
Feenstry i Ma [2007]. Ich analiza koncentruje sie na poréwnaniu autarkii ze
stanem gospodarki otwartej, przy czym prowadzg oni badania teoretyczne dwo-
jakiego rodzaju — z wykorzystaniem ram modeli Krugmana [1979, 1980] dla
firm o identycznych kosztach, jak réwniez z uwzglednieniem heterogenicznosci
na bazie modelu Melitza [2003]. Przedsigebiorstwa wybieraja liczbe wariantéw
dobra zréznicowanego, uwzgledniajac nie tylko zyski ze sprzedazy kolejnego
wariantu, ale takze efekt kanibalizacji, polegajacy na tym, iz wprowadzenie

18 Doktadniej rzecz ujmujac, zdolnosci charakteryzuja cate przedsigbiorstwo, podczas gdy poziom
expertise cechuje produkcje danego dobra w ramach przedsiebiorstwa. Produktywnos$¢ w obsza-
rze okreSlonego produktu zalezy zatem od obu tych czynnikéw. Nalezy zaznaczy¢, ze w nowej
wersji tej pracy [Bernard, Redding, Scott, 2010] autorzy przyjmuja popytowa interpretacje
parametru przypisanego do konkretnego dobra - jest to bowiem sita preferencji konsumentéw
wzgledem tego dobra.

19 Przedsigbiorstwa wielonarodowe z uwagi na fragmentacje produkcji pomiedzy wieloma krajami
majg znaczne mozliwosci uczenia si¢ poprzez dzialanie (ang. learning-by-doing). W rezulta-
cie moga by¢ one bardziej konkurencyjne kosztowo od wielu firm dziatajacych na obszarze
jednego kraju.
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nowego dobra skutkuje odebraniem popytu na dobra juz wytwarzane przez
firme. Feenstra i Ma sugeruja, ze duze firmy silniej odczuwajg efekt kaniba-
lizacji. W rzeczy samej ekonomisci ci zakladajg, ze zalezno$¢ miedzy udzia-
tem w rynku (wielko$¢ firmy) a liczbg produkowanych wariantéw moze byé
przedstawiona w ksztalcie odwréconej litery U, tj. najmniejszg wrazliwo$é na
kanibalizacje wykazujg firmy o $rednim udziale w rynku.

Jak wspomniano, praca Feenstry i Ma [2007] podzielona jest na dwie cz¢sci.
W czesci wykorzystujacej prace Krugmana wykazano, iz handel mi¢dzynaro-
dowy prowadzi do wzrostu dobrobytu z uwagi na spadek marz i zwiekszenie
sie liczby wariantéw dobra zréznicowanego dostepnych konsumentom. Wzrost
réznorodno$ci wynika z pojawienia sie odmian pochodzacych z importu (ich
liczba rekompensuje negatywne oddziatywanie efektu selekcji — tj. wyjscia
z rynku niektérych podmiotéw — na dobrobyt) oraz zwiekszenie liczby warian-
téw wytwarzanych przez kazdg z firm pozostatych na rynku. Z kolei w czesci
nawigzujacej do modelu Melitza [2003] autorzy wskazuja, ze firmy bardziej
produktywne (majace zatem wigkszy udzial w rynku) sg mniej sklonne do
zwiekszenia asortymentu. Nastepstwa handlu sg - przy uwzglednieniu hete-
rogenicznoéci firm wieloproduktowych — takie same, jak w modelu Melitza
[2003], tj. opuszczenie rynku przez najmniej produktywnych producentéw oraz
ekspansja firm najbardziej wydajnych. Przy endogenicznych marzach dochodzi
takze do spadku cen?0. Pozostate korzysci z handlu, wynikajace ze wzrostu
liczby wariantéw dobra dostepnych do konsumpcji, sa analogiczne jak przy
zastosowaniu ram modeli Krugmana.

Efekt kanibalizacji uwzgledniajg takze Eckel i Neary [2006], ktérzy analizujg
wewnatrzfirmowe dostosowania zachodzace w wyniku liberalizacji handlu.
W ich modelu firmy maja mozliwo$¢ produkowania wigcej niz jednego dobra,
przy czym w wytwarzaniu jednego z nich firma jest szczegblnie efektywna
— produkcja tego dobra stanowi dla przedsigbiorstwa rdzen kompetencyjny
(ang. core competence). Eckel i Neary wskazuja na odmiennos$¢ reakcji firm
wieloproduktowych i jednoproduktowych. Te pierwsze reagujg na pojawienie
sie¢ nowych konkurentéw zagranicznych raczej poprzez zmiany wielko$ci asor-
tymentu niz zmiany wielkosci produkcji.

Niepelne kontrakty

Kolejnym obszarem badawczym rozwijajacym sie niezwykle dynamicznie
w ostatnich latach jest handel miedzynarodowy przy uwzglednieniu niepetnych
kontraktéw (ang. incomplete contracts). Termin ,niepelny kontrakt” oznacza
umowe, w ktérej nie okreslono konsekwencji kazdej przyszlej sytuacji. Nie-
petnosé kontraktéw przy braku mozliwosci odwotania sie do oceny podmiotu
trzeciego m.in. powoduje, ze strony transakcji dokonujg inwestycji uwzgled-

20 'W modelu Feenstry i Ma [2007] wystepuje zmienna elastyczno$¢ cenowa popyt, ktéra pozwala
na uzyskanie zmiennego narzutu na koszt kraicowy. Innymi stowy, wystepuje endogenizacja
owego narzutu, gdyz nie zalezny on jedynie od parametréw modelu.
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niajac konieczno$¢ negocjowania podziatu potencjalnych zyskéw w przysziosci.
Taka sytuacja moze mie¢ miejsce w przypadku dzialalno$ci miedzynarodowej,
gdyz egzekwowalno$é¢ kontraktow moze byé ograniczona poprzez czynniki
instytucjonalne, a nawet jezykowe. W omawianym nurcie nacisk polozony jest
zwlaszcza na okre$lenie, kiedy ma miejsce tzw. integracja wertykalna, a kiedy
nawigzanie wspolpracy z niezaleznym dostawca. Innymi slowy, teorie handlu
w warunkach niepelnych kontraktéw stuzg okresleniu granic przedsiebiorstwa
(ang. boundaries of the firm).

Antras [2005] wykazuje, ze w $wiecie niepelnych kontraktéw moze wystapié
miedzynarodowy cykl zycia produktu, czyli zjawisko wprowadzone do kanonu
ekonomii w latach 60. przez Vernona. W odréznieniu od wielu prac, model
Antrasa przewiduje, ze cykl nie jest napedzany przez imitatoréw, a przez $wia-
dome decyzje tworcéw innowacyjnych produktéw o przeniesieniu produkcji
do krajow o nizszych kosztach wytwarzania. Antras zaklada istnienie dwéch
krajéw o réznych kosztach wytwarzania z uwagi na réznice w poziomie roz-
woju gospodarczym (Péinoc i Potudnie). Pélnoc ma przewage komparatywna
w tworzeniu innowacji, stad przyjmuje si¢, ze centrum badawcze (ang. research
center), bedace twoércag innowacji, zawsze zlokalizowane jest wtasnie w tym
kraju?!. Dzialalno$¢ produkcyjna moze byé natomiast podjeta badz w jed-
nym, badZ w drugim panstwie. Do wytworzenia dobra finalnego potrzebne sa
dwa pétprodukty — zaawansowany technologicznie (ang. high-tech input) oraz
o niskiej technologii (ang. low-tech input) — przy czym oba muszg cechowaéd
sie wysoka jako$cig. Co oczywiste, wytwarzaniem pélproduktu zaawansowa-
nego technologicznie zajmuje sie centrum badawcze. W ten sposéb pétprodukt
zaawansowany technologicznie w tym kontek$cie obejmuje réznorodne aktyw-
no$ci centrum badawczego.

Brak mozliwosci wyegzekwowania odpowiedniej jakosci pétproduktu o ni-
skiej technologii, bedaca konsekwencjg niedoskonatosci kontraktéw, prowadzi
do migdzynarodowego cyklu Zycia produktu. Wynika to z faktu, ze dopiero po
wystandaryzowaniu produktu korzy$¢ z podjecia produkcji w kraju o nizszych
kosztach dominuje nad problemami zwigzanymi z zapewnianiem odpowiedniej
jako$ci polproduktéw wytwarzanych w takim panstwie. W przypadku braku
tego typu probleméw kontraktowych Péinoc i Poludnie moglyby wyspecja-
lizowaé sie zgodnie ze swymi przewagami komparatywnymi (odpowiednio:
kreowanie innowacji i dziatalno$é¢ produkcyjna). Cykl zycia produktu wynika
ze standaryzacji produktu, modelowanej jako relatywne zwiekszenie znaczenia
niskotechnologicznego p6tproduktu w wytwarzaniu dobra finalnego?2. Gdy pro-

21 Nalezy zaznaczy¢, ze Antras bardzo szeroko pojmuje zakres zadan centrum badawczego.
Cho¢ glownie zajmuje sie ono procesem rozwoju produktu, to odpowiada réwniez m.in.
za marketing i reklame. Innymi stowy, okreslenie ,centrum badawcze” jest jedynie uprosz-
czong nazwa podmiotu prowadzacego dzialania wymagajace wykwalifikowanej sity roboczej,
w przeciwienistwie do podmiotu produkcyjnego (ang. manufacturing plant), ktérego dziatalnosé
wymaga zaangazowania sity roboczej o nizszych kwalifikacjach.

22 Antras modeluje produkcje, wykorzystujac funkcje Cobba-Douglasa, gdzie odpowiednie wyktad-
niki sumuja sie do jednosci.
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dukt jest wystandaryzowany przesuniecie produkcji do kraju o niskich kosztach
wytwarzania staje sie¢ dzialaniem racjonalnym, przy czym kwestiag wymagajaca
rozstrzygniecia jest okreSlenie, czy dziatalno$¢ produkcyjna zostanie podjeta
w ramach istniejacej juz organizacji czy tez zostanie przekazana w rece nieza-
leznego podmiotu. W przypadku débr wysoce wystandaryzowanych produkcje
podejmie niezalezny wytworca z Potudnia. Z kolei dobra $rednio wystandaryzo-
wane moga by¢ wytwarzane przez fili¢ z Potudnia — dobra te sa wystarczajaco
standardowe, by przeniesienie produkcji do kraju o niskich kosztach pracy
bylo istotng oszczednoscia, lecz niewystarczajaco standardowe, by mozliwe
bylo powierzenie produkcji podmiotowi niezaleznemu?3.

W literaturze wskazuje sie takze na zwigzek miedzy czynnikochtonnoscig
débr podlegajgcych wymianie miedzynarodowej a strukturg organizacyjng firm.
Jak zauwaza Antras [2003], przy zalozeniu niepelnych kontraktéw nieposia-
dajacy duzej sily przetargowej dostawca dobr posrednich moze nie czynié
inwestycji wystarczajacych do zapewnienia odpowiedniej jakosci tychze dobr24.
W takiej sytuacji producent dobra finalnego wspomaga dostawce przy dokony-
waniu tych inwestycji (ang. investment-sharing). Przy znacznym zaangazowaniu
w ten proces tatwiejsze dla producenta dobra finalnego bedzie zaangazowanie
sie w integracje wertykalng niz dalsze korzystanie z podwykonawstwa. Antras
zaklada, ze tatwiej jest dzieli¢ sie inwestycjami w kapital niz w sile robocza.
Oznacza to, iz do integracji wertykalnej predestynowane sg przede wszystkim
firmy z sektoréw obficie wykorzystujacych kapitat.

Przeglad wcze$niej oméwionych nurtéw teoretycznych prowadzi do konklu-
zji, ze jednym z motoréw postepu w obszarze ekonomiki handlu miedzynaro-
dowego jest model Melitza [2003], ktéry okazal si¢ niezwykle podatny na réz-
norodne modyfikacje i zastosowania. Model ten dostarcza ram do analiz takze
teoretykom handlu w warunkach niepelnych kontraktéw. Antras i Helpman
[2004] skonstruowali model stanowigcy pomost pomiedzy analizg struktury
organizacyjnej powigzan mig¢dzynarodowych a analizag handlu w warunkach
heterogenicznosci przedsi¢biorstw. Model ten stanowi zatem syntezg¢ prac
Antrasa [2005] i Melitza [2003]. Niekonkurencyjne, mato efektywne przedsie-
biorstwa zmuszone sg do wyjécia z rynku, podczas gdy pozostate w wiekszosci
skupiajg sie na rynku krajowym (Péinoc), a tylko nieliczne dokonujg ekspansji
zagranicznej, wkraczajac na rynek drugiego kraju (Potudnie). W sektorach

23 Nalezy mie¢ na uwadze, ze Antras dopuszcza mozliwo$é niewystepowania integracji werty-
kalnej, stad oméwiona sytuacja nie jest jedyna dopuszczalng na gruncie teorii, a jest jedynie
ta, ktéra najpelniej obrazuje zalezno$¢ struktury organizacyjnej przedsi¢biorstwa od stopnia
standaryzacji dobra. Zob. Antras [2005, s. 1065].

24 Antras w swych pracach uwzglednia problem wstrzymania (ang. holdup) polegajacy na poja-
wieniu sie sytuacji patowej w zwigzku z obawg stron przed nadmiernym wzrostem sily prze-
targowej partnera. W modelach Antrasa czesto wystepuje zjawisko podwéjnego wstrzymania
(ang. double-sided holdup) — obie strony obawiajg si¢, ze zbyt duze zaangazowanie w inwestycje
przypisane danemu kontraktowi bedzie wykorzystywane przez partnera do zdobycia wigkszej
sity przetargowej. Skoro podmiot A poczynit kosztowne inwestycje, bedzie on poddany presji,
by dany kontrakt wykonaé, co moze wykorzystywaé¢ podmiot B.
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débr intensywnie wykorzystujacych pétprodukty (ang. component-intensive sec-
tors) nie wystepuje integracja wertykalna, a jedynie outsourcing, przy czym
tylko garstka przedsiebiorstw z Pélnocy nawigzuje kontakty z producentami
z Potudnia. Z kolei w sektorach znacznie uzaleznionych od ustug $wiadczonych
przez centrale firmy (ang. headquarter-intensive sectors) najbardziej produktywne
przedsiebiorstwa angazujg sie w dziatalno$¢ zagranicznag, przy czym bezposred-
nie inwestycje zagraniczne sg podejmowane jedynie przez absolutng czotéwke
(pod wzgledem efektywnosci) firm25. Schemat 1 obrazuje formy organizacyjne
przedsiebiorstw26.

Schemat 1. Decyzje firm uwarunkowane poziomem produktywnosci i charakterystyka sektora

Wyjscie Outsourcing Outsourcing
- Pétnoc - Poludnie

0 i,
Sektor intensywnie wykorzystujacy komponenty

Wyjscie Outsourcing Integracja Outsourcing Integracja
- Pétnoc — Polnoc — Potudnie — Potudnie (BIZ)

Sektor intensywnie wykorzystujacy wykwalifikowang site robocza

Zrédlo: Antras, Helpman [2004, s. 565]

Brak integracji wertykalnej w sektorze intensywnie wykorzystujacym kom-
ponenty wynika z faktu, ze sektor ten wytwarza dobra relatywnie standardowe,

25 Zatem podobnie jak w przypadku modelu Helpmana, Melitza i Yeaple'a [2004] bezposred-
nie inwestycje zagraniczne sg domeng firm o najwyzszej produktywnosci, przy czym Antras
i Helpman analizuja inwestycje wertykalne, a Helpman, Melitz i Yeaple — inwestycje horyzon-
talne.

26 Antras i Helpman wskazujg na mozliwo$¢ zaistnienia innych sytuacji niz wskazana, ktéra — cho¢
najpelniej obrazuje powigzania miedzy produktywnoscia, ekspansjg zagraniczng a strukturg
organizacyjng firm — ma jedynie charakter odniesienia. W przypadku sektoréw intensywnie
wykorzystujacych komponenty mozliwe jest, ze firmy najmniej produktywne opuszczaja rynek,
a pozostale korzystaja z outsourcingu $wiadczonego przez firmy z Poludnia, co ma miejsce,
gdy stale koszty organizacyjne sg zblizone pomiedzy oboma krajami (zob. [Antras, Helpman,
2004, s. 566]). Analogicznie w przypadku sektoréw wykorzystujacych obficie wykwalifikowang
site robocza niektére formy organizacji przedstawione na powyzszym schemacie moga nie
wystapi¢ (zob. [Antras, Helpman, 2004, s. 567-568]).
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co oznacza brak potrzeby kontroli procesu produkcyjnego w celu egzekwowania
odpowiedniej jakosci pétproduktéw. Z kolei w sektorze intensywnie korzystaja-
cym z wykwalifikowanej sity roboczej integracja ma miejsce, przy czym jedynie
wysoce produktywne podmioty moga pozwoli¢ sobie na dokonanie BIZ. Jest
to spowodowane mozliwosciag poniesienia przez takie firmy znacznych kosztéw
inwestycji.

Ocena najnowszych nurtéw teoretycznych

Najnowsze nurty teorii handlu miedzynarodowego pozwalaja na analize
wymiany miedzynarodowej opartg na przestankach mikroekonomicznych. Sta-
nowi to istotne novum, gdyz do tej pory teorie handlu pomijaly zachowania
przedsiebiorstw lub - jak to miato miejsce w przypadku NTT - czynily to
w stopniu niewystarczajacym. Najnowsze nurty teoretyczne akcentujg tym-
czasem znaczenie zréznicowanych przedsiebiorstw w ksztaltowaniu wielkosci
i struktury strumieni handlu. Oznacza to, Zze najnowsze modele sg bardziej
zblizone do rzeczywistos$ci gospodarczej niz poprzednie koncepcje, choé - jak
wykazano - nie nalezy postrzega¢ zaprezentowanego dorobku teoretycznego
jako préby zakwestionowania wczes$niejszych rozwazan.

Najnowsze nurty teoretyczne majg takze istotne implikacje dla polityki
gospodarczej. Dla przyktadu, podkreslenie znaczenia stalych kosztéw rozpo-
czecia dzialalno$ci miedzynarodowej moze stanowié wskazéwke dla podmiotéw
ksztattujacych polityke handlowa. O ile postepujaca na forum WTO - a wcze$-
niej GATT - liberalizacja handlu zaowocowala znacznym zmniejszeniem cel,
stanowigcych istotny element zmiennych kosztéw handlu, o tyle state koszty
wejécia na rynek zagraniczny w dalszym ciagu sg bariera dla wielu firm. Dzia-
tania stuzace popieraniu handlu powinny by¢ zatem zwigzane z niwelowaniem
tychze kosztéw statych.

Omawiane nurty koncentrujg uwage na zwigzkach zachodzacych miedzy
produktywno$cig a dziatalno$cig miedzynarodowa. W rezultacie mozliwa jest
bardziej doglebna ocena wptywu handlu na rozwéj gospodarczy, ktéry stanowi
wszakze najwazniejszy cel polityki gospodarczej poszczegdlnych krajéw. Poza
wykazaniem, iz w wyniku samoselekcji dochodzi do wzrostu przecietnej pro-
duktywnosci w sektorze, najnowsze nurty pozwalajg wskazaé kanaly, za posred-
nictwem ktérych handel skutkuje wzrostem produktywnosci przedsiebiorstw.
Przykladami mogg by¢ dokonywana przez przedsigbiorstwa wieloproduktowe
racjonalizacja produkcji (tj. koncentracja na wytwarzaniu produktéw bliskich
swojemu rdzeniowi kompetencyjnemu) czy tez wybo6r bardziej zaawansowanej
technologii (zob. [Yeaple, 2005]).

Nalezy jednak zauwazyé, ze wobec najnowszych nurtéw teoretycznych
mozna sformulowaé kilka zastrzezen. Pierwszym z nich jest zarzut, iz rela-
tywnie mato uwagi poS$wieca sie w tych teoriach czynnikom popytowym.
W szczeg6lnosci preferencje konsumentéw modelowane sg poprzez wykorzy-
stanie podej$cia Dixita-Stiglitza, co oznacza wyst¢powanie reprezentatywnego



Tomasz Serwach, Od handlu miedzy paiistwami do handlu na poziomie przedsigbiorstw 61

konsumenta??. Liberalizacja wymiany moze jednak w r6znym stopniu wptywac
na sytuacje poszczegdlnych konsumentéw. W przypadku uwzglednienia podej-
Scia Lancastera, zakladajacego wystepowanie preferowanej przez konsumenta
odmiany dobra zréznicowanego, dla cz¢éci konsumentéw wymiana handlowa
moze oznaczaé zmniejszenie dobrobytu w wyniku wyjscia z rynku podmiotéw
wytwarzajacych najbardziej pozadane przez nich odmiany. Z drugiej strony,
w wyniku importu cze$¢ konsumentéw moze zaopatrywac sie w dobra zblizone
do preferowanych odmian. Formalna analiza handlu przy zalozeniu systeméw
preferencji innych niz zamitowanie do réznorodno$ci nie zostala jednak jak
dotad przeprowadzona.

Watpliwosci budzi takze pomijanie faktu, iz produktywno$é danego przedsie-
biorstwa jest wypadkowa czynnikéw przypisanych danemu podmiotowi i jako$ci
czynnikéw produkcji. W modelu Melitza [2003] i BEJK [2003] przedsiebiorstwa
sg zroznicowane pod wzgledem TFP, podczas gdy sila robocza jest jednorodna.
Modele zaktadajace wystepowanie firm wieloproduktowych rozpatruja produk-
tywnos¢ przedsiebiorstw jako wynik wspoéldziatania parametréw ogélnofirmo-
wych i zwigzanych z wytwarzaniem danego produktu, pozostawiajac prace
jako czynnik homogeniczny. Z kolei Yeaple [2005] analizuje funkcjonowanie
ex-ante jednakowych firm, ktére korzystaja z pracy zréznicowanych pod wzgle-
dem produktywnosci pracownikéw. Wspétdziatanie czynnikéw przypisanych
firmie i przypisanych czynnikom produkcji nie jest jednak przedmiotem badan
teoretycznych, co znacznie ogranicza analize zwigzkéw zachodzacych miedzy
produktywnos$cig i handlem.

Kolejne zastrzezenia budzi fakt, iz zdecydowana wiekszo$é modeli zalicza-
nych do wymienionych nurtéw opiera si¢ na zalozeniu konkurencji monopoli-
stycznej, co oznacza brak analizy strategicznych interakcji. Innymi stowy, nie
uwzglednia si¢ wptywu decyzji jednego przedsigbiorstwa na decyzje podejmo-
wane przez inne firmy. Tymczasem w krajach rozwinietych wiekszo$¢ han-
dlu jest generowana przez niewielka liczbg przedsigbiorstw, co prowadzi do
wniosku, ze bardziej zasadne byloby modelowanie wymiany jako odbywajgcej
sie w warunkach konkurencji oligopolistycznej. Jak zauwaza Neary [2009,
s. 7], jedng z kluczowych przyczyn malej popularno$ci modeli handlu przy
zalozeniu oligopolu jest to, ze modele te na ogdt nie pozwalaja na analize
proceséw wejécia i wyjScia — zazwyczaj zaklada sie w nich stalg liczbe firm.
Uwzglednienie proceséw wejscia i wyjscia w modelach handlu w warunkach

27 Umitowanie réznorodnosci moze dotyczy¢ kazdego konsumenta lub zbiorowosci traktowanej
jako agregat. W pierwszym przypadku kazdy konsument nabywa wiele odmian dobra zrézni-
cowanego. Zakladajac, ze wszyscy konsumenci postepujg tak samo, mozliwe jest sprowadzenie
analizy do rozpatrywania zachowania typowej (reprezentatywnej) jednostki. W drugiej sytuacji
mozliwe jest, iz kazdy konsument posiada ulubiony wariant dobra zréznicowanego (ang. ideal
variety). Je$li poszczegélni konsumenci wybierajg odmienne warianty, zamitowanie do réz-
norodno$ci bedzie charakteryzowalo dang zbiorowosé¢, ktérg mozna modelowaé jak jednego
(zbiorowego) konsumenta preferujacego réznorodnosé.
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oligopolu pozwolitoby zatem na bardziej zblizong do realiéw gospodarczych
analiz¢ wymiany miedzynarodowe;j28.

Nastepng kontrowersyjng cechg zaprezentowanych modeli jest stato$¢ struk-
tury rynkowej. Z uwagi na wystepowanie efektu selekcji, tj. wyjscia z rynku
podmiotéw najmniej produktywnych, mozna spodziewac sie, ze przy wysokich
kosztach importu moze doj$é¢ do spadku liczby firm zaopatrujacych dany rynek?°.
W szczegdlnych okolicznosciach mozliwe jest takie ostabienie konkurencji na
rynku krajowym, ze zasadne byloby uwzglednienie przejscia od konkurencji
monopolistycznej do oligopolu. Taka analiza wymaga jednak uprzedniego roz-
winiecia teorii handlu w warunkach konkurencji oligopolistyczne;.

Podsumowanie

Powyzszy przeglad najnowszej literatury teoretycznej dotyczacej handlu mie-
dzynarodowego pozwala na wysuniecie kilku istotnych wnioskéw. Po pierwsze,
teoria handlu zostata w ostatnich latach wyraznie sprowadzona na poziom pod-
miotéw dokonujgcych wymiany, pozwalajac na wszechstronng analize motywéw
decyzji firm o wyjsciu poza rynek krajowy, dokonywania zmian w asortymencie
produkgcji, jak réwniez wyboru struktury organizacyjnej przedsiebiorstwa. Po
drugie, pomimo réznorodnos$ci podej$¢ teoretycznych oraz analizowanych aspek-
téw wymiany miedzynarodowej przedstawione nurty wzajemnie sie przenikaja,
a gtéwnym tgcznikiem jest si¢ analiza r6znic pod wzgledem produktywnosci. Po
trzecie, z racji przejrzystosci najczesciej rozwijanym i rozszerzanym modelem
handlu jest praca Melitza [2003], ktéry kontynuuje dorobek NTT, uwzglednia-
jac heterogeniczno$é przedsiebiorstw. Model ten dostarczyl instrumentarium
takze badaczom handlu firm wieloproduktowych, jak i handlu w warunkach
niepelnych kontraktow.

Przedstawione nurty teoretyczne pozwalaja na analize wymiany opartg na
przestankach mikroekonomicznych, co z kolei ma istotne implikacje dla polityki
gospodarczej. Niemniej jednak przedstawione prace teoretyczne moga budzié
pewne kontrowersje. W szczeg6lnosci niewielka liczba podmiotéw zaangazo-

28 Neary [2009, s. 12-18] dostarcza wskazéwek co do mozliwosci modelowania oligopolu przy
zalozeniu swobody wejscia. Jednym z takich sposéb jest podzielenie danego sektora na subsek-
tory rézniace sie wielkoSciag kosztéw stalych — subsektory o niskich kosztach stalych mogtyby
by¢ modelowane jako monopolistycznie konkurencyjne, podczas gdy te o wysokich kosztach
tego typu jako oligopolistyczne. Inng mozliwoscig jest uwzglednienie tzw. oligopolu natural-
nego, w ktérym formalnie wystepuje swoboda wejscia, lecz dzialania przedsiebiorstw (np.
inwestycje w poprawe jako$ci wytwarzanych produktéw) skutkuja powstaniem znacznych
barier dla potencjalnych wchodzacych. Neary wskazuje takze mozliwo$¢ modelowania poprzez
uwzglednienie podziatu na firmy typowe i ponadprzecietne (ang. superstar firms). Te pierwsze
uwiktane bylyby w konkurencje monopolistyczng, podczas gdy te zachowania tych drugich
moglyby by¢ modelowane jako konkurencja oligopolistyczna.

29 Baldwin i Forslid [2006] wykazuja, ze liberalizacja handlu moze prowadzi¢ do spadku zrézni-
cowania produktéw dostepnych do konsumpcji w danym kraju, jesli ponoszone przez podmioty
zagraniczne stale koszty eksportu (z punktu widzenia rozpatrywanego kraju jest to import)
sa wysokie.
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wanych w dziatalno$¢ miedzynarodowsg sugeruje wykorzystanie koncepcji oli-
gopolu, a nie konkurencji monopolistycznej do modelowania struktury rynku.
Zaprezentowane prace teoretyczne nie pozwalajg zatem na analize strategicz-
nych interakcji, tj. wplywu decyzji jednego podmiotu na zachowania konku-
rentow.

Nalezy zastrzec, ze post¢p w dziedzinie teorii handlu migedzynarodowego
dokonuje si¢ obecnie niezwykle szybko, a mnogos¢ modeli powoduje, ze nie
jest mozliwe zaprezentowanie wielu istotnych prac, stad powyzszy przeglad
ma za cel jedynie przyblizenie czytelnikowi najwazniejszych publikacji.
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FROM TRADE BETWEEN COUNTRIES TO TRADE
BETWEEN BUSINESSES

Summary

The article focuses on the latest trends in the theory of international trade, which,
according to the author, are relatively little known in Poland. Serwach sets out to
show that the theoretical analysis of trade has evolved over the years toward purely
microeconomic considerations. Referring to specific research reports, the paper describes
the main directions of theoretical research today: a new theory of trade that takes into
account the diversification of companies, a theory of trade conducted by multiproduct
companies, and the so-called incomplete contract theory. Serwach shows that these
new trends overlap and complement previously existing theories.

The overview of the latest theories of international trade presented in the article
prompts several conclusions. One of these is that many theoreticians focus on the
relationship between a company’s productivity and its decision to go international
with its business.
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The trends discussed in the article involve the problem of the significant role of
fixed costs in shaping trade flows, the author says. Although the latest ideas make
it possible to offer a theoretical explanation of many empirical phenomena in the
trade of goods, Serwach says, these concepts have some limitations. These include the
lack of in-depth modeling of demand and a tendency to ignore strategic interactions
between firms.

Keywords: international trade, heterogeneity of firms, productivity, incomplete
contract theory



