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Streszczenie: W ostatnich latach coraz $mielej formutuje sie hipoteze gloszaca, ze Swiatowym
handlem na powr6t rzadzi klasycznie interpretowana przewaga komparatywna, co umniej-
sza znaczenie osiggnie¢ nowych uje¢ teoretycznych i zarazem przywraca aktualnos$é trady-
cyjnej teorii handlu miedzynarodowego. Celem artykutu jest proba weryfikacji tak brzmigce;j
hipotezy. Autorka, stosujac rozumowanie dedukcyjne, przeprowadzila poglebione i krytyczne
studia literaturowe, opierajac badanie na wnioskach plynacych z artykuléw w recenzowa-
nych czasopismach oraz raportéw organizacji miedzynarodowych.

Punktem wyjscia prowadzonych analiz jest diagnoza tendencji rozwojowych we wspélcze-
snym handlu $wiatowym z rosngca w nim rolg gospodarek rozwijajacych sie — w prze-
kroju krajow, a wyrobéw zaawansowanej techniki — w przekroju produktéw. Stylizowane
fakty, wywiedzione na podstawie analiz danych gromadzonych i udostepnianych przez WTO
i UNCTAD oraz rezultatébw badan empirycznych publikowanych w literaturze przedmiotu
odniesiono do wskazan tradycyjnej teorii handlu miedzynarodowego. Stwierdzono, ze ani
dynamizacja handlu krajéw rozwijajacych sie, ani zmiany struktury tego handlu, ani tym
bardziej przyrosty produktywno$ci w omawianych gospodarkach nie sg do pogodzenia
z postulatami tradycyjnej teorii handlu mi¢dzynarodowego w jej czystej postaci. Dalszy roz-
wdj modeli teoretycznych w kierunku poszukiwania wyjasnien dla dokonujacych sie prze-
mian w $wiatowym handlu, jak réwniez wysitki w kierunku opracowania lepszej miary
i poprawy jakoSci statystyk wydajg sie nieuniknione.
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Wprowadzenie

W artykule powstalym na podstawie ,wyktadu noblowskiego” Paul Krugman
[2009] przedstawia geneze i istote nowej teorii handlu mi¢dzynarodowego!.
Chociaz opracowanie ma charakter syntetyzujacy i popularyzatorski, to jed-
nak ,miedzy wierszami” autor formuluje intrygujaca hipoteze spadku znacze-
nia nowej teorii handlu miedzynarodowego w kontekscie aktualnych przemian
w $wiatowym handlu. Nazywa nawet nurt teoretyczny, do rozwoju ktérego tak
mocno si¢ przyczynil, ,starg-nowa” teoriag handlu, zauwazajac, ze jakkolwiek
adekwatna do wyjasniania tendencji w $wiatowym handlu w ostatnich deka-
dach XX w., skutecznie spychajgca klasyczne i neoklasyczne ujecia na margi-
nes ekonomii miedzynarodowej, w poczatkach wieku XXI traci nie tylko swoja
Swiezo$¢, ale réwniez moc wyjasniajgca.

Podstawg rozwoju nowej teorii handlu miedzynarodowego stato sie niemoz-
liwe do wytlumaczenia na gruncie tradycyjnych (klasycznych i neoklasycznych)
ujeé zjawisko podwdjnego naktadania sie handlu. Jednak obserwowany w kra-
jach wysoko rozwinietych w drugiej polowie ubieglego stulecia wzmozony han-
del wewnatrzgaleziowy (réwnolegly eksport i import towaréw nalezacych do tej
samej galezi przemystu) oraz silne cigzenie omawianych gospodarek ku sobie
w ostatnich latach zdajg si¢ zmniejszaé. Spostrzezenie, iz kluczowymi partne-
rami handlowymi USA, tak po stronie eksportu, jak i importu sg obecnie Chiny
i Meksyk, w ktérych poziom ptac jest ponad siedmiokrotnie nizszy niz w Sta-
nach Zjednoczonych, dato nobliscie asumpt do stwierdzenia, ze gospodarka
Swiatowa staje sie przypuszczalnie z powrotem bardziej klasyczna i zarazem
przestaje ,pasowaé” do zatozen i konkluzji formutowanych na gruncie nowej
teorii handlu miedzynarodowego.

Dysproporcja w poziomach wynagrodzen miedzy USA a ich gléwnymi
partnerami handlowymi wydaje si¢ niepodwazalnym argumentem, iz wymiang
rzadzi klasycznie pojmowana przewaga komparatywna, nie za$ przypadkowa,
oparta na korzySciach skali specjalizacja, stanowigca podstawe nowych ujeé
teoretycznych. Z drugiej strony jednak obserwowany w amerykanskim imporcie
rosnacy udziatl zakupéw z krajéw rozwijajacych sie w branzach wiedzochton-
nych nie wpasowuje sie w tradycyjne rozumowanie. Systematycznie zwiek-
szajacy sie¢ udzial niektérych krajow rozwijajacych si¢ w globalnym handlu
produktami wysokiej techniki spowodowatl nie tylko stragcenie USA z pozy-
cji lidera w $wiatowym rankingu eksporteréw high-tech, ale sprawit réwniez,
ze poczawszy od roku 2002 Stany Zjednoczone odnotowujg deficyt w handlu
omawianymi produktami [Minska-Struzik 2011, s. 80-81]. Kolejny paradoks
stanowi obserwacja, iz znaczacej erozji konkurencyjnosci USA w handlu pro-
duktami wysokiej techniki towarzysza rosnace terms of trade tej gospodarki
w odniesieniu do wymiany débr przemystowych.

Dostrzezone sprzecznoéci zachecaja do dyskusji nad adekwatno$cig tra-
dycyjnych wyjasnien zjawisk we wspélczesnym handlu oraz partycypacji

1 Artykul w polskim tlumaczeniu ukazat sie w ,Gospodarce Narodowej” nr 11-12 z 2010 r.
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poszczegblnych gospodarek narodowych w korzysciach z niego plynacych.

W szczegblnodci warto sie zastanowi¢ nad odpowiedzig na nastepujace pytania:

— Czy rosnacy udzial gospodarek rozwijajacych sie w $wiatowym handlu jest
wylgcznie konsekwencjg eksploatowania przez nie tradycyjnie pojmowanej
przewagi komparatywnej?

- Czy specjalizacje eksportowg rozwijajacych sie partneréw mozna rzeczy-
wiscie w pelni uzasadni¢ przy pomocy tradycyjnych modeli?

- Do jakiego stopnia miedzynarodowe sieci produkcyjne ksztaltujg $wiatowy
handel i czy da sie te cze$¢ wymiany ujaé w tradycyjnym rozumowaniu?

- Jak ksztaltuje sie relacja miedzy handlem a produktywnos$cig? Czy dyna-
miczne korzySci z handlu mieszczg sie w (neo)klasycznych ramach?

Znaczenie gospodarek rozwijajacych si¢ w §wiatowym handlu

Powstanie nowej teorii handlu miedzynarodowego stymulowaly obserwa-
cje empiryczne dowodzgce malejacego znaczenia tradycyjnie interpretowanej
przewagi komparatywnej dla ksztaltowania tendencji rozwojowych w $wia-
towym handlu drugiej potowy XX w. Intensyfikacja wymiany o charakterze
wewnatrzgaleziowym dokonujacej sie pomiedzy krajami podobnymi do siebie
w zakresie poziomu relatywnych kosztéw produkcji, stosowanych technologii
wytwarzania oraz preferencji konsumentéw wymusila na teoretykach zmiang
podej$cia do modelowania handlu. Od restrykcyjnych zatozen klasycznego
ujecia ricardianskiego oraz neoklasycznego modelu Heckschera-Ohlina (H-O)
odchodzono powoli i stopniowo, w miare poszerzania instrumentarium wywo-
dzonego z powstajacych w latach 60. i 70. modeli konkurencji niedoskonate;j.
Rozwdj nowego nurtu teoretycznego stat sie szczegdlnie intensywny w latach 80.
z dwéch powodbéw — cigzenie panstw wysoko rozwinietych ku sobie i wymiana
w obszarze takich samych débr staly sie wtedy tak powszechne, ze nie mozna
juz bylo dluzej tych zjawisk ignorowaé¢. W tym samym czasie wsrdd teorety-
kéw data sie zauwazy¢ istotna zmiana podej$cia. Tworzenie mocno uogdlnio-
nych konstrukcji teoretycznych, opartych na rygorystycznych zatozeniach sta-
tych przychodéw niezaleznie od skali produkcji, celem dowiedzenia twierdzen
de facto wykluczajacych wigkszo$é prawdziwych obserwacji odeszto bezpowrot-
nie. Nowi teoretycy zamiast dgzenia do uogélniania wynikéw skoncentrowali si¢
na wyjaénianiu szczegblnych przypadkéw obserwowanych w rzeczywistosci.

Tych ostatnich na przestrzeni minionych trzech dekad nie brakowato i nic nie
wskazuje na to, by mialo ich zabrakna¢ w najblizszych latach. Po 1980 r. wiele
zjawisk w Swiatowej gospodarce sprzyjalo dynamizacji handlu: konsekwentna
wielostronna liberalizacja wymiany towaréw i ustug, transformacja systemowa
wielu gospodarek centralnie zarzadzanych oraz zawigzywanie i systematyczne
poglebianie regionalnych porozumien integracyjnych. Katalizatorem przemian
stal sie dynamiczny rozwdj technologii informacyjno-komunikacyjnych, dzieki
ktéremu znaczace zmiany w sferze infrastruktury, produkcji i zbytu doprowa-
dzily do dalszej intensyfikacji wymiany, jak réwniez do wyksztalcenia sie nowej
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struktury handlu, z rosngcym w niej znaczeniem (w przekroju produktéw) débr
wysokiej techniki i (w przekroju gospodarek) krajéw rozwijajacych sie.

Podczas interpretacji statystyk i poszukiwania ,przypadkéw do wyjasnienia”
nalezy jednak zachowaé pewng ostroznos$¢. Co prawda w drugiej potowie XX w.
zalecano ja takze teoretykom zmierzajacym do wyjasnienia zjawiska handlu
wewnatrzgaleziowego, sugerujac, ze jest ono jedynie iluzoryczne ze wzgledu
na agregacje danych. Niezrazonym badaczom udalo si¢ jednak dowiesé, ze jak-
kolwiek dezagregacja obniza wskazniki nakladania si¢ handlu, to jednak nie
eliminuje go catkowicie, pozostawiajgc handel wewnatrzgateziowy w obszarze
wartym teoretycznego modelowania. Wspétczesny system handlowy jest jed-
nak zdecydowanie bardziej skomplikowany niz p6t wieku temu, co statystyki
ukrywajg jeszcze skrzetniej niz czynily to dane o wysokim stopniu dezagrega-
cji w odniesieniu do wymiany wewnatrzgateziowe;j.

W pierwszej kolejnosSci nalezy sie zastanowié nad wzrostem znaczenia gospo-
darek rozwijajacych sie w $wiatowym handlu. Odnotowywana w tych krajach
wysoka dynamika eksportu spowodowata, ze poczawszy od 1986 r. ich udziat
w $wiatowej wymianie handlowej systematycznie rést, osiggajac w 2012 r.
rekordowy poziom blisko 45% (podczas gdy dekade wcze$niej bylo to nie-
spetna 32%, a na poczatku lat 90. — 24%)>.

Tabela 1. Liderzy $wiatowego handlu produktami przemystowymi w latach 1980, 1990, 2000 i 2012*

Eksport
Miesiace 1980 1990 2000 2010 2012
1. USA (11,9) Niemcy (12,2) USA (12,3) Chiny (10,4) Chiny (11,2)
2 Niemcy (9,5) USA (11,4) Niemcy (8,7) USA (8,4) USA (8,4)
3. Japonia (6,4) Japonia (8,3) Japonia (7,5) Niemcy (8,3) Niemcy (7,7)
4 Francja (5,7) Francja (6,3) Francja (4,7) Japonia (5,0) Japonia (4,4)

WIk. Brytania

WIk. Brytania

WIk. Brytania

Holandia (3,8)

Holandia (3,6)

2,6)

> |(5.4) (5.4) 45)

6. Arabia Sau. (5,4) | Wlochy (4,9) Kanada (4,3) Francja (3,4) Francja (3,1)

7. Wtochy (3,8) Holandia (3,8) Chiny (3,9) Korea Pd. (3,0) Korea Pd. (3,0)
8. b. ZSSR (3,8) Kanada (3,7) Wiochy (3,7) Wtochy (2,9) Rosja (2,9)

9. Holandia (3,6) Bel+Lux (3,4) Holandia (3,3) Belgia (2,7) Wtochy (2,7)
10, Kanada (3,3) Hongkong (2,4) | Hongkong (3,2) | Wlk. Brytania Hongkong (2,7)

Laczny udzial lider6w w $wiatowym eksporcie

58,8

61,8

53,1

50,5

49,7

2 Czasowe odwrocenie tendencji wzrostowej wystapito w kryzysowym roku 1998. Podobnie w 2001 r.
znaczne spowolnienie tempa wzrostu gospodarczego w krajach wysoko rozwinigtych, skutkujace
wyraznym zmniejszeniem popytu na import, silnie uderzylo w kraje rozwijajace si¢, powodu-
jac obnizenie ich udzialu w $wiatowym eksporcie. Scenariusz ten nie powtdrzy! sie juz jednak
w roku 2009. Spowodowane globalng recesja zalamanie eksportu bylo zdecydowanie silniejsze
po stronie krajéw wysoko rozwinietych, co umozliwilto krajom rozwijajacym sie zwiekszenie ich
udzialu w $wiatowych eksporcie o 0,85 punkta procentowego. Wskaznik ten w roku 2010 wzrést
o dalsze ponad 2 punkty procentowe i o 2,6 punkta procentowego w kolejnych dwéch latach.
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Import
Miesigce 1980 1990 2000 2010 2012
1. USA (12,4) USA (14,6) USA (18,9) USA (12,8) USA (12,6)
2. Niemcy (6,1) Niemcy (10,0) Niemcy (7,5) Chiny (9,1) Chiny (9,8)
3. Japonia (6,8) Japonia (6,6) Japonia (5,7) Niemcy (6,9) Niemcy (6,3)
4 Francja (6,5) Francja (6,6) WIk. Brytania Japonia (4,5) Japonia (4,8)
' (4,5)
5 WIk. Brytania WIk. Brytania Francja (4,6) Francja (3,9) WIk. Brytania
’ (5,6) (6,3) (3,7)
6. Wiochy (4,9) Wiochy (5,1) Kanada (3,7) WIk. Brytania Francja (3,6)
(3,6)
7. Holandia (3,8) Holandia (3,6) Wiochy (3,5) Holandia (3,4) Holandia (3,2)
8. Bel+Lux (3,5) Kanada (3,5) Chiny (3,4) Wiochy (3,2) Hongkong (3,0)
9. b. ZSSR (3,3) Bel+Lux (3,4) Hongkong (3,2) |Hongkong (2,9) | Korea Pd. (2,8)
10. Kanada (3,0) Hiszpania (2,5) Holandia (3,0) Korea Pd. (2,8) Indie (2,6)
Laczny udzial lider6w w $wiatowym imporcie
| 559 62,2 58,0 53,1 | 524

*W nawiasach podano udzialy procentowe poszczegdlnych gospodarek odpowiednio w $wiato-
wym eksporcie i imporcie.

Zrodlo: Opracowanie wlasne na podstawie danych WTO, stat.wto.org (dostep: pazdziernik
2013).

Jakkolwiek przedstawiony w tabeli 1 ranking dziesieciu lideréw $wiatowego
handlu konstytuujg gléwnie kraje wysoko rozwinigte, to stopien koncentracji
handlu w grupie lideréw konsekwentnie topnieje na rzecz zajmujacych dalsze
lokaty, w tym takze na rzecz gospodarek rozwijajacych sie3.

Sukcesy eksportowe krajéw rozwijajacych sie sa jednak zasluga relatywnie
niewielkiej grupy. W 2012 r. tylko cztery azjatyckie kraje nowo uprzemysto-
wione pierwszej generacji (Hongkong, Singapur, Korea Poludniowa i Tajwan)
dostarczyly 9,5% $wiatowego eksportu i zakupily 9,3% $wiatowego importu,
co stanowilo okoto 22% calej wymiany handlowej wszystkich gospodarek roz-
wijajacych si¢. Do znaczacych azjatyckich eksporteréw wsréd krajéw nowo
uprzemystowionych, obok wymienionych wyzej, WTO zalicza jeszcze Tajlandie,
Malezje i Indonezje. Warto przy tym podkresli¢, ze gospodarki te (z wyjat-
kiem Hongkongu) jeszcze w latach 70. w $wiatowych rankingach eksporteréw
plasowaly sie na bardzo odleglych pozycjach [WTO 2013, s. 58]. Jak wynika
z danych zawartych w tabeli 2, taczny udziatl siedmiu wymienionych wyzej

3 W tabeli 1 przedstawiono jedynie Scisla czoléwke Swiatowych eksporteréw i importeréw,
do ktérych odnosi¢ si¢ beda dalsze rozwazania. Wedlug danych za 2012 r. Polska uplaso-
wala sie w zestawieniu WTO na 27. miejscu po stronie wywozu i na 26. miejscu po stro-
nie przywozu, z udzialami w $wiatowych obrotach na poziomie odpowiednio 1,0 i 1,1%.
W poréwnaniu z 1980 r. w zakresie importu pozycja naszej gospodarki w $wiatowym handlu
nie zmienila si¢, a w eksporcie odnotowaliémy nieznaczng poprawe (wzrost udziatu o 0,2
punkta procentowego i awans o 7 pozycji w rankingu).
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gospodarek azjatyckich w $wiatowym handlu w latach 2010-2012 ksztalto-
wal sie na identycznym poziomie co dekade wczes$niej. Meksyk i Brazylia —
potudniowoamerykanscy liderzy eksportu — réwniez utrzymali w miare sta-
bilne udziaty.

Rzeczywiscie dynamicznymi aktorami sg wiec obecnie wylgcznie Chiny
i Indie*. Te ostatnie pomiedzy rokiem 2000 a 2012 zwiekszyly swéj udziat w Swia-
towym eksporcie dwuipétkrotnie, a w imporcie nawet trzykrotnie. Poniewaz
jednak startowaly z niskiego putapu, w rankingu gospodarek o najwiekszych
udziatach w §wiatowym handlu w 2012 r. znalazly sie dopiero na 19. miejscu
po stronie eksportu, a po stronie importu na miejscu 103,

Jedynym i niekwestionowanych liderem pod wzgledem jednocze$nie dyna-
miki i warto$ci obrotéw handlowych pozostajg wiec wylgcznie Chiny. W poréw-
naniu z 2000 r. ich udzial w $wiatowym handlu w 2012 r. byt niemal trzy-
krotnie wiekszy, co wobec wysokiego poziomu wyj$ciowego (w odniesieniu do
eksportu Chiny w 2000 r. posiadaly obroty blisko sze$ciokrotnie wigksze niz
Indie) zapewnito Chinom awans na pozycje lidera w rankingu eksporteréw
i druga lokate wsréd importeréw.

Nawet jesli przyznamy, ze za sukcesy eksportowe panstw rozwijajacych sie
(interpretowane jako wyrazne zwigkszenie ich udzialéw w $wiatowym ekspor-
cie) odpowiedzialne sg gléwnie Chiny i Indie, a dodatkowo znaczenie pozosta-
tych 10 gospodarek wymienionych w tabeli 2 potraktujemy jako do$¢ istotne,
wcigz mamy do czynienia z relatywnie mala grupg krajéw rozwijajacych sie,
ktére sie liczg w odniesieniu do ksztaltowania aktualnych tendencji w $wia-
towym handlu. Nie nalezy oczywiscie ignorowaé¢ wielko$ci populacji dyna-
micznych eksporteréw i znaczacego wzrostu podazy sily roboczej, jaka powo-
duja, zwigkszajac stopien integracji z globalng gospodarkg. Jednak to, w jakim
stopniu wzrost partycypacji omawianych gospodarek w wymianie handlowej
wystarcza do stwierdzenia, ze $wiat wraca do klasycznych ram, wymaga bliz-
szego zbadania ich specjalizacji eksportowej oraz skutkéw, jakie indukowany
przez eksport wzrost gospodarczy wywiera na ksztaltowanie si¢ terms of trade
ich wysoko rozwinietych partneréw handlowych.

4 Wang, Medianau i Whalley [2011, s. 16-23] skalkulowali udzialy krajéw rozwijajacych sie
w $wiatowym handlu, zakladajac, ze eksport Chin, Indii i Brazylii (nazywanych przez auto-
row ,Wielka Trojka”) rost w takim samym tempie jak w pozostatych krajach rozwijajacych sie.
Przy przyjeciu takiego scenariusza wydarzen, udzial calej grupy krajéw rozwijajacych sig
w $wiatowym handlu bylby na koniec ubieglej dekady o ponad 11 punktéw procentowych
nizszy niz w rzeczywistos$ci.

5 Do pierwszej dziesigtki w §wiatowym rankingu importeréw Indie awansowaly z miejsca 13.
dopiero w 2012 r. Poprawa byla skutkiem wzglednego ostabienia pozycji w $wiatowym han-
dlu uplasowanych na zblizonych miejscach Wtoch, Korei Pid. i Kanady.
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Tabela 2. Udzial wybranych krajéw rozwijajacych si¢ w $wiatowym handlu produktami
przemyslowymi w latach 1980-2012 (%)

Eksport Import

1980 | 1990 | 2000 | 2010 | 2012 | 1980 | 1990 | 2000 | 2010 | 2012

Chiny 0,9 1,8 3,9 10,3 11,2 1,0 1,5 3,3 9,0 9,8

Indie 0,4 0,5 0,7 1,5 1,6 0,7 0,7 0,8 2,3 2,6

7 AKNU* 58 10,0 13,9 13,4 13,1 58 10,0 12,5 12,4 12,7

Hongkong 1,0 2,4 3,1 2,6 2,7 1,1 2,4 3,2 29 3,0

Singapur 1,0 1,5 2,1 2,3 2,2 1,2 1,7 2,0 2,0 2,0

Korea Pd. 0,9 1,9 2,7 31 3,0 1,1 2,0 2,4 2,7 2,8

w tym: Tajwan 1,0 1,9 2,3 1,8 1,6 1,0 1,5 2,1 1,6 1,5

Tajlandia 0,3 0,7 1,1 1,3 1,3 0,4 0,9 0,9 1,2 1,3

Malezja 0,6 0,9 1,5 1,3 1,2 0,5 0,8 1,2 1,1 1,1

Indonezja 1,1 0,7 1,0 1,0 1,0 0,5 0,6 0,6 0,9 1,0

Meksyk 0,9 1,2 2,6 2,0 2,0 11 1,2 2,7 2,0 2,0

Brazylia 1,0 0,9 0,9 1,3 1,3 1,2 0,6 0,9 1,2 1,3

Rosja** 3,8 3,2 1,6 2,6 29 33 3,2 0,7 1,6 1,8

Razem 12,8 17,6 | 23,5 | 31,1 32,1 13,0 17,2 | 20,8 | 285 | 30,2
Kraje:

rozwijajace sie¢ 29,5 | 242 | 31,8 | 42,0 | 446 | 239 | 22,2 | 288 | 39,0 | 41,4

transformujace sie 4,2 3,4 2,4 4,1 4,6 4,0 39 1,6 32 3,4

wysoko rozwinigte 66,3 | 72,4 | 658 | 53,9 | 50,8 | 72,1 739 | 697 | 57,7 | 552

* AKNU - azjatyckie kraje nowo uprzemystowione.
**Dla roku 1980 i 1990 indeks liczono dla danych dotyczacych eksportu i importu b. ZSRR.

Zrédto: Opracowanie wlasne na podstawie danych WTO, stat.wto.org i UNCTAD, unctadstat.
unctad.org (dostep: pazdziernik 2013).

Specjalizacja eksportowa gospodarek rozwijajacych sie

Jak wynika z danych zaprezentowanych na rysunku 1, na przestrzeni lat
1990-2011 udzial wymiany pomiedzy pahstwami Pétnocy w §wiatowym handlu
skurczyt sie 0 20 punktéw procentowych. W tym samym czasie o pie¢ punktéw
procentowych wzrést udzial handlu na linii P6tnoc-Potudnie, a handel Poludnie-
-Poludnie wzgledem warto$ci $§wiatowej wymiany uleglt potrojeniu.

Zgodnie ze wskazaniami tradycyjnej teorii, w rosngcej wymianie miedzy
krajami Pétnocy i Potudnia nie moze by¢ mowy o zjawisku naktadania sie han-
dlu. Model ricardianski sugeruje bowiem, ze gospodarki o wyzszych poziomach
produktywnosci bedg eksportowaty dobra réznigce sie od tych, w ktérych pro-
dukcji i eksporcie specjalizujg si¢ gospodarki o nizszych poziomach produk-
tywnosci. Z kolei zgodnie z modelem H-O kraj relatywnie obficie wyposazony
w site roboczg winien eksportowaé¢ dobra pracochtonne, podczas gdy jego rela-
tywnie obficie wyposazeni w kapital partnerzy specjalizujg sie w wywozie débr
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kapitatochtonnych. Biorac pod uwage, ze kraje Péinocy sa obficiej wyposazone
w kapital i zarazem wykazujg wyzsze poziomy produktywnosci, oba tradycyjne
ujecia prowadza do wniosku, ze dobra eksportowane przez kraje wysoko roz-
winiete bedg sie wyraznie r6znily od tych stanowiacych przedmiot wywozu
w krajach rozwijajacych sie.

Rysunek 1. Udzial i kierunki eksportu Pétnocy i Poludnia w §wiatowym wywozie produktéw
przemyslowych w latach 1990-2011
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Zrodlo: WTO [2013, s. 65].

Tymczasem statystyki, ukazujace ekspansje eksportu krajéw rozwijajacych
si¢ w branzach wysokiej techniki, skutkujaca systematycznym poglebianiem defi-
cytu USA w handlu produktami high-tech z takimi krajami jak Chiny, Meksyk,
Malezja czy Indonezja [National Science Foundation 2012], stojag w sprzecz-
nosci ze wskazaniami tradycyjnych ujeé. Do takich wnioskéw doszedl Schott
[2008], ktory przy pomocy indeksu podobienstwa strumieni eksportu testowat
réznice w wywozie Chin i krajow OECD®. Ustalony przez niego stopien nakta-
dania sie handlu okazal sie znacznie wyzszy niz oczekiwany, biorgc pod uwage
zaré6wno wielko$¢ rynku, jak i poziom wynagrodzenn w Chinach. Podobnie kon-
kluduje Rodrik [2006], dowodzac, ze chinski ,koszyk eksportowy” jest zdecy-
dowanie bardziej wyrafinowany, niz mozna byloby sie¢ spodziewaé, zwazywszy
na poziom dochodéw per capita w omawianej gospodarce’.

6  Zastosowana przez Schotta miara w postaci indeksu podobienstwa strumieni (wigzek) eks-
portowanych produktéw (Export Similarity Index — ESI) zostala pierwotnie zaproponowana
w artykule Fingera i Kreinina [1979].

7 Rodrik [2006] konstruuje autorskg miare w postaci indeksu EXPY, dzieki ktéremu mozliwe
jest ustalenie produktywnosci gospodarki na podstawie jej ,koszyka eksportowego”.
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Zblizone wnioski sformutowal réwniez Kiyota [2010], ktéry poddat badaniu
strumienie japonskiego importu z USA, UE i Chin. Autor ustalil, ze 85% pro-
duktéw przywozonych z USA sa to substytuty towaréw sprowadzanych z Chin.
Tak jak we wcze$niej opisanych studiach, tak i u Kiyoty uzyskane rezultaty sg
dalekie od rozstrzygnigé tradycyjnych teorii.

Podobng ocene mozna postawi¢ w oparciu o kalkulacje WTO [2013, s. 70],
z ktérych wynika, Ze indeks Grubela-Lloyda dla Chin w 2011 r. wynosit 0,40
i za jego wysoko$¢ odpowiadata wymiana z wysoko rozwinietymi partnerami.
Dla poréwnania indeks ten dla Japonii ksztaltowat sie na poziomie 0,39, a w han-
dlu z gospodarkami wysoko rozwinietymi byt nawet nizszy, wynosit 0,363,

Logicznym nast¢pstwem ekspansji eksportu krajéw rozwijajacych si¢ w bran-
zach wysokiej techniki powinny by¢ zmiany w wielkosci i dystrybucji korzys$ci
z handlu w krajach wysoko rozwinietych. Obawe co do tego, jak wzrost krajow
rozwijajacych sie, w tym przede wszystkim Chin, moze wplynaé na zmniejsze-
nie korzysci USA z handlu wyrazit migdzy innymi Samuelson [2004]. Z wyko-
rzystaniem konwencjonalnego modelu ricardianskiego argumentowal, ze wsku-
tek wzrostu produktywnosci przesuwanie sie krajow rozwijajacych sie w gore
drabiny technologicznej zwigksza konkurencyjnos¢ ich eksportu wobec wywozu
amerykanskiego. To z kolei moze spowodowaé obnizanie sie amerykanskich
terms of trade i tym samym doprowadzi¢ do erozji korzy$ci USA z handlu.

Oparte na tradycyjnym rozumowaniu obawy Samuelsona, uzasadnione infor-
macjami o rosngcym udziale krajow rozwijajacych sie w $wiatowym ekspor-
cie wysokiej techniki, nie sprawdzily sie. Jak wykazali Edwards i Lawrence
[2010a], jesli wykluczy¢ rope naftowa, terms of trade Stanéw Zjednoczonych,
Niemiec i Japonii od potowy lat 90. ulegaja systematycznej poprawie. Co wie-
cej, biorac pod uwage, ze ceny eksportowe débr przemystowych wywozonych
z USA rosng w takim samym stopniu jak ceny débr przemystowych importo-
wanych do USA od innych wysoko rozwinigtych partneréw, Zrédlem poprawy
amerykanskich terms of trade (z wylaczeniem ropy naftowej) moga by¢ jedy-
nie obnizajace sie ceny relatywne débr przemystowych importowanych z kra-
jow rozwijajacych sie.

Jesli poj$é dalej tropem wskazan tradycyjnej teorii handlu miedzynarodo-
wego, rosnacy import z krajéw rozwijajacych si¢ o niskich poziomach zaréwno
wynagrodzen, jak i kwalifikacji pracownikéw powinien sprawié, ze w krajach
wysoko rozwinietych ujawni sie silna presja na obnizenie relatywnych wyna-
grodzen nisko kwalifikowanych kadr. Réwniez i to rozumowanie wywiedzione
z tradycyjnej teorii handlu miedzynarodowego nie daje si¢ w pelni obronié
w $wietle danych i rezultatéw badan empirycznych. Jak dowodza cytowane wyzej

8  Indeks handlu wewnatrzgateziowego Grubela-Lloyda przyjmuje warto$ci z przedziatu od 0
do 1. Skrajne warto$ci oznaczaja odpowiednio brak wymiany wewnatrzgaleziowej i catko-
wite nakladanie si¢ handlu. Najwyzszymi indeksami odznaczaly sie Hongkong i Singapur
(0,66 i 0,65). Nalezy mie¢ jednak na uwadze bardzo duzy udziat reeksportu w wywozie obu
wymienionych gospodarek. W odniesieniu do Singapuru wynosi on 44%, a w przypadku
Hongkongu przekracza 95%.
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wyniki badan Edwardsa i Lawrence’a [2010a] amerykanskie branze z duzymi
udziatami importu pochodzacego z krajéw rozwijajacych sie sg w rzeczywisto-
Sci bardziej wiedzo- i naukochtonne niz te odznaczajace si¢ wysokimi udzia-
tami importu z krajéw wysoko rozwinietych. Sugeruje to, ze w przeciwienstwie
do wskazan modelu H-O kraje rozwijajace si¢ wypracowaly przewage kom-
paratywng w obszarze niektérych débr wiedzochtonnych, lub tez ze mamy do
czynienia z rézng zasobochtonnoscig tych samych produktéw wytwarzanych
przez kraje o réznych poziomach rozwoju gospodarczego.

Mozliwe jest takze trzecie wyjasnienie, wskazujace, ze dobra importowane
z krajéw rozwijajacych sie na rynki wysoko rozwiniete nie sg bliskimi substy-
tutami rodzimych odmian. Uzywajg go Edwards i Lawrence [2010b], ktérzy
zbadali wartosci jednostkowe produktéw importowanych do USA. W odniesie-
niu do débr $redniej i wysokiej techniki autorzy wykazali stale utrzymujacg sie
réznice pomiedzy warto$ciami jednostkowymi rodzimych odmian a tymi pocho-
dzacymi z Chin i innych nowo uprzemystowionych azjatyckich eksporteréw.
Import odbywa si¢ zatem w zakresie odmian nizszej jakosci i, jak stwierdzili
autorzy, mniej wyrafinowanych.

Do podobnej konkluzji doszedl tez cytowany wyzej Kiyota [2010], wyka-
zujac, ze wachlarz produktéw importowanych do Japonii z USA i Chin jest
podobny, jednak poszczegdlne dobra wyraznie r6znia sie pod wzgledem jako-
Sci. Analogiczne poréwnanie strumieni importu z USA i UE nie wykazalo zad-
nych istotnych réznic ani pod wzgledem réznorodnos$ci, ani jakosci strumieni
produktowych. W tym drugim przypadku mozna zatem moéwié¢ o rzeczywistym
nakladaniu sie handlu, podczas gdy w odniesieniu do strumieni handlu USA
i Chin dostawy odbywaja sie w zakresie produktéw niebedacych bliskimi sub-
stytutami.

Powyzsze stwierdzenia sugerujg wystepowanie wewnatrzgateziowej specja-
lizacji, zgodnej z poziomem kwalifikacji pracownikéw, ktéra nie jest do pogo-
dzenia ze wskazaniami tradycyjnej teorii w jej czystej postaci. Kazg jednak
zachowaé rozwage podczas interpretacji statystyk stwierdzajagcych, ze import
w krajach wysoko rozwinietych w odniesieniu do produktéw pochodzacych
z krajéw rozwijajacych sie koncentruje sie w galeziach wiedzochtonnych. For-
mulowanie na ich podstawie wnioskéw o dokonujacej sie obecnie ewolucji
przewagi komparatywnej gospodarek rozwijajgcych sie moze byé chybione.

Miedzynarodowe sieci produkcyjne a przemiany w handlu

Kolejng wazng kwestia, ktérej w rozwazaniach nad ksztaltem wspoélcze-
snego handlu nie mozna pomingé, jest rosngcy w nim udzial pétproduktéw
i dobr posrednich. Scisle wigze si¢ to z ekspansja miedzynarodowych sieci
produkcyjnych czy inaczej — globalnych tancuchéw wartosci, co szczegdlnie
silnie wida¢ wlasnie w branzach wysokiej techniki. W procesie produkcji geo-
graficzna dywersyfikacja poszczegdlnych ogniw tancucha wartosci jest zaréwno
technicznie mozliwa, jak i wysoce pozadana, ze wzgledu na ich mocno zrézni-
cowane poziomy kapitalo- i pracochlonnosci. Odbywa si¢ ona w taki sposéb,
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by wykorzystaé¢ przewage kosztowg specyficzng dla produkcji okreslonego kom-
ponentu/podzespotu, ptynaca zaréwno z efektéw skali, jak i z niskich kosztéw
pracy. Pracochlonne etapy tworzenia warto$ci, najcz¢sciej (cho¢ nie tylko) te
wienczace proces produkcyjny, lokalizowane sg w duzej mierze wtasnie w kra-
jach rozwijajacych sie, co ttumaczy dynamiczny wzrost eksportu tych ostatnich
w obszarze débr przemystowych [Minska-Struzik 2005 i 2006].

O sile wplywu umiedzynarodowienia produkcji na $wiatowy handel przeko-
nujg dane dotyczace warto$ci dodanej w branzach wysokiej techniki. Poréwnujac
ja z wartoSciag eksportu, mozna zauwazyé, ze eksport produktéw high-tech zde-
cydowanie przewyzsza warto$¢ dodang, co jeszcze bardziej poglebia watpliwosé
w przydatno$¢ dostepnych statystyk dla rzetelnej oceny przewagi konkurencyj-
nej gospodarek rozwijajacych sie. Na przyktad w odniesieniu do komputeréw
i maszyn biurowych udzial zagranicznej warto$ci dodanej w eksporcie (czyli
kwota o jaka de facto przeszacowano warto$¢ handlu) siega 45% [UNCTAD
2013, s. 128]. W przekroju krajéw przeszacowanie dotyczy w wiekszym stop-
niu gospodarek wysoko rozwinietych®. W grupie gospodarek rozwijajacych sie
jest ono mniejsze, z wyjatkiem Singapuru i Hongkongu, co wynika z duzego
udzialu reeksportu w tych gospodarkach. W odniesieniu do Chin, najwigkszego
i najbardziej wplywowego gracza w $wiatowym eksporcie, udzial zagranicznej
wartos$ci dodanej oszacowano na poziomie 30%, czyli zblizonym do $redniej
dla $wiata. Wydaje sie jednak, ze to gléwnie rozmiary gospodarki wewnetrz-
nej dziatajg w kierunku jego zmniejszenia. Jeszcze bardziej precyzyjng miarg
zakresu uczestnictwa w miedzynarodowych sieciach produkcyjnych jest udziat
eksportu realizowanego w ich ramach w catkowitym wywozie, kalkulowany
na podstawie sumy zagranicznej warto$ci dodanej w eksporcie powiekszonej
o warto$¢ dodang w kraju, a zwiekszajacg eksport innych gospodarek. Taki
wskaznik dla Chin ksztaltuje si¢ na poziomie 59% [UNCTAD 2013, s. 132]10,

Johnson i Noguera [2012] szacujg, ze relacja warto$ci dodanej do wartosci
Swiatowego eksportu towaréw i ustug na przestrzeni lat 1970-2009 obnizyta
sie 0 10 punktéw procentowych. Spadek w samym sektorze produkcji prze-
mystowej byt jeszcze silniejszy, bo wynosit az 19 punktéw procentowych. Dwie
trzecie omawianych spadkéw dokonalo sie po roku 1990. W przekroju krajow
najsilniejsza ekspansja handlu wzgledem wytworzonej warto$ci dodanej miata
miejsce w gospodarkach przechodzacych transformacje systemowg. W ukladzie

9  Wyjatkiem sg USA, w ktérych udzial zagranicznej wartos$ci dodanej w wywozie ksztattuje sie
na poziomie 11%, a wiec dwuipétkrotnie nizszym, niz wynosi $wiatowa $rednia [UNCTAD
2013, s. 129]. Ma na to wplyw przede wszystkim duzy rozmiar gospodarek, utatwiajacy
wyksztalcanie si¢ znaczacych wewnetrznych tancuchéw wartosci i zapewniajacy dostep do
wigkszej ilosci zasobdw.

10 Jesli jako podstawe kalkulacji deficytu w handlu USA-Chiny wzia¢ wylacznie warto$é dodang
w poszczegélnych gospodarkach, to okaze si¢ on o 28% mniejszy niz w ten obliczony z uwzgled-
nieniem catkowitej warto$ci bilateralnego handlu. Wcigz jednak pozostaje na poziomie 160 mld
USD (dane za rok 2008, wedtug obliczenn WTO [2013, s. 86]).
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bilateralnym na obnizanie relacji warto$ci dodanej do wartosci eksportu silny
wplyw miata blisko$¢ geograficzna i regionalne porozumienia handlowe!!.

Wedtug obliczenn UNCTAD [2013] wskutek ekspansji globalnych sieci produk-
cyjnych i wielokrotnego przemieszczania pélproduktéw i komponentéw przez
granice warto$¢ Swiatowego eksportu towaréw i ustug w 2010 r. byla zawy-
zona o ponad 1/3 wzgledem ich wartosci dodanej (rys. 2). Johnson i Noguera
[2012] konkluduja, Ze za opisywanymi przemianami w zakresie fragmenta-
cji produkcji stojg przede wszystkim sity z zakresu geografii i polityki. Zor-
ska [2007, s. 24-27] jako gléwny czynnik sprawczy tej przemiany wskazuje
postep techniczny w zakresie infrastruktury — zaré6wno komunikacyjnej, umoz-
liwiajacy zarzadzanie produkcja rozproszong geograficznie, jak i transporto-
wej, usprawniajacy dostawy polproduktéw i komponentéw pomiedzy poszcze-
g6lnymi lokalizacjami. Postep techniczny wywiera ponadto znaczacy wplyw
na jako$¢ zarzadzania, sprzyja odchodzeniu od rutyny oraz dotychczasowych
schematéw dziatan i w tym aspekcie réwniez sprzyja modyfikacji konfigura-
cji geograficznej realizowanych przez przedsiebiorstwa funkcji. Lokalizowanie
poszczegblnych ogniw tworzenia wartosci (od projektowania produktu, przez
realizowang etapowo dziatalno$¢ produkcyjng, po marketing i zbyt) w ré6znych
miejscach na $wiecie stymuluje przeptywy handlowe pomiedzy poszczegdlnymi
lokalizacjami, prowadzac w efekcie do sytuacji, w ktérej warto$¢ handlu jest
zawyzona wzgledem warto$ci produktu finalnego.

Rysunek 2. Warto$¢ dodana w $wiatowym eksporcie w 2010 r. (bln USD)

20 ~19 ~5
26%
15 ~14
10
5
0
Swiatowy eksport ,podwadjne” obliczenia wartos$¢ dodana

— zagraniczna wartos¢
dodana w eksporcie

Zr6dto: UNCTAD [2013, s. 125].

11 Wedlug szacunkéw WTO przeprowadzonych z wykorzystaniem miar zaproponowanych przez
Johnsona i Noguere Polska (obok Wegier i Czech) znalazla si¢ w grupie gospodarek, w kto-
rych udzial krajowej wartoéci dodanej w eksporcie obnizyt sie na przestrzeni lat 1995-2007
w najwiekszym stopniu, bo prawie o 20 punktéw procentowych. Ze wzgledu na wysoki poziom
wyjsciowy omawiany wskaznik ksztaltuje si¢ wedtug ostatnich danych na poziomie zblizonym
do $redniej $wiatowej (ok. 70%) oraz wynik6éw takich krajow jak Szwecja czy Niemcy, podczas
gdy w Czechach i na Wegrzech tylko nieznacznie przekracza 50% [WTO 2013, s. 83-84].
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Na poziomie poszczegdlnych produktéw dynamizacja handlu moze sie doko-
nywaé na skutek zmian na krahcu intensywnym lub ekstensywnym. Zmiany na
kraficu intensywnym odnosza sie w uproszczeniu do dotychczas istniejacych
wyrobéw i polegaja gléwnie na zmianie cen i wolumenu sprzedazy okreslo-
nego dobra na rynku miedzynarodowym. Modyfikacje na krahcu ekstensywnym
sprowadzajg sie do pojawienia sie nowych produktéw lub wycofywania sta-
rych!2. Wedtug szacunkéw WTO [2013, s. 68-69] w latach 1991-2011 zmiany
na krancu intensywnym przyczynily sie w 76% do wzrostu globalnego eksportu
produktéw przemystowych, a za pozostate 24% odpowiedzialne byly modyfi-
kacje na krancu ekstensywnym!3. Jakkolwiek precyzyjne okreslenie, ktére kon-
kretnie produkty spowodowaly zmiany na krancu ekstensywnym, nie jest na
dzien dzisiejszy mozliwe (niektére z omawianych wyrobéw zostaly ujete dopiero
w klasyfikacji HS obowigzujacej od 2013 r.), to jednak sama $wiadomos¢ faktu,
iz jedna czwarta wzrostu $wiatowego eksportu na przestrzeni dwdéch ostat-
nich dekad dotyczy produktéw nowych, jest bardzo cenna w kontek$cie oceny
zwigzku pomigdzy rozwojem $wiatowego handlu a innowacjami. Biorac réw-
nocze$nie pod uwage, ze urzadzenia i maszyny biurowe oraz produkty prze-
mystu chemicznego (w tym w szczegdblnosci farmaceutyki) to jedyne podgrupy
wyrob6éw przemystowych, ktére zwigkszyly swoje udzialy w $wiatowym eks-
porcie po 1990 r., mozna wyciggnaé rozszerzajacy wniosek, ze za dynamizacje
$wiatowego handlu na obu krancach - intensywnym i ekstensywnym - odpo-
wiedzialne sg w znacznym stopniu innowacyjne branze wysokiej techniki.

Konkluzja ta jest zasadniczo spéjna z weze$niejszymi ustaleniami, iz w tych
wtasnie branzach mamy do czynienia z ekspansja umiedzynarodowionych sieci
produkcyjnych. Majac przy tym na wzgledzie, ze sg one w wiekszosci kontro-
lowane przez transnarodowe korporacje, dzialalno$é¢ tych podmiotéw mozna
uznaé za jeden z kluczowych czynnikéw determinujgcych tendencje w handlu
tak na poziomie $wiata, jak i poszczeg6lnych gospodarek narodowych.

Ustalenia te potwierdzaja wyniki badan empirycznych. Antras i Yeaple
[2013] dowodzg na przyklad, ze import USA w zakresie produktéw praco-
chtonnych, jak odziez czy obuwie, ma miejsce w przewazajacej wiekszosci
pomiedzy niezaleznymi partnerami, podczas gdy import produktéw kapitato-
chtonnych, jak wtas$nie farmaceutyki, odbywa sie w duzym stopniu na zasadzie
wewnatrzfirmowej. Nawet jeSli stwierdzimy, ze podstawg do umiedzynarodo-
wienia produkcji w branzach wysokiej techniki jest klasycznie interpretowana
przewaga komparatywna, to implementacja tradycyjnego rozumowania, ktérego

12 Zmiany na krancu intensywnym i ekstensywnym mozna analizowa¢ takze w odniesieniu do
przedsiebiorstw zwigkszajacych zaangazowanie w sprzedaz na rynku zagranicznym w ramach
istniejacych kontaktéw handlowych lub dopiero wchodzacych na rynek eksportowy.

13 Przy dokonywaniu odpowiednich szacunkéw eksperci WTO przyjeli, iz zmiany na krancu
intensywnym dotyczg produktéw ujetych w obu rewizjach klasyfikacji SITC (trzeciej, obo-
wigzujacej do 2006 r. oraz czwartej, obowiagzujacej od 2007 r.), w odniesieniu do ktérych
w latach 1991-2011 odnotowano co najmniej 100-procentowy wzrost udzialu w $wiatowym
eksporcie lub co najmniej 75-procentowy spadek. Pozostala cz¢$é wzrostu eksportu przypi-
sano zmianom na krancu ekstensywnym.
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podstawa sg réznice pomiedzy gospodarkami w zakresie relatywnego wyposa-
zenia w czynniki wytwércze stanowigce baze do rozwoju handlu na poziomie
makro, kiéci sie z mikroekonomiczng perspektywg, w ktérej o umiedzynaro-
dowieniu produkcji i wynikajacych z niej strumieniach handlu decydujg poje-
dyncze przedsigbiorstwa.

Nalezy przy tym pamigtaé, ze tylko niewielka frakcja przedsigebiorstw pro-
wadzi sprzedaz zagraniczng, co jeszcze bardziej komplikuje obraz oraz moz-
liwos¢ interpretacji tendencji opisywanych na poziomie makroekonomicznym
i absolutnie nie miesci sie w tradycyjnym rozumowaniu. Jak wynika z badan,
w USA jedynie 18% przedsiebiorstw przemystowych eksportuje, a 1% najwiek-
szych eksporteréw odpowiedzialny jest az za 80% handlu w ujeciu warto$cio-
wym [Bernard i in. 2007]'. W gospodarkach europejskich wskaznik koncentracji
sprzedazy zagranicznej w przedsi¢biorstwach zaliczanych do 1% najwigkszych
eksporteréw jest wyraznie nizszy — ok. 50%, ale juz w przedsigbiorstwach 10%
najwickszych eksporteréw skoncentrowanych jest az 86% catkowitych obrotow
zagranicznych [Mayer i Ottaviano 2007]'%. Freud i Pierola [2012] tytulujg 6w
1% najaktywniejszych w zakresie sprzedazy zagranicznej ,gwiazdami eksportu”
i na podstawie wynikéw badan z wykorzystaniem danych jednostkowych pocho-
dzacych z firm z 32 krajéw rozwijajacych sie dowodza, ze to wlasnie posunie-
cia gwiazd determinujg ksztaltowanie sie ujawnionej przewagi komparatywnej
na poziomie poszczegdlnych gospodarek!®.

Formutujgc opinie co do adekwatnos$ci tradycyjnych teorii do wyjas$niania
obecnych i prognozowanych trendéw w $wiatowym handlu, nalezy mie¢ réwniez
na wzgledzie, ze gospodarki rozwijajace sie na przestrzeni ostatniego ¢wier¢-
wiecza awansowaly nie tylko w rankingu $wiatowych eksporteréw, ale réwniez
w zestawieniu, ktérego podstawg jest liczba aplikacji patentowych. W 2010 r.
Chiny znalazly si¢ na trzecim miejscu na $wiecie z liczba aplikacji patentowych
(308 318), niemal dwukrotnie wyzszg niz dla ulokowanych na piatej pozycji
Niemiec (173 532). Zdecydowana wiekszo$¢, bo az 3/4 tych aplikacji, pochodzi
od firm rezydentéw [WTO 2013, s. 155-156]. Nawet jesli weZmiemy pod uwage,
ze rezydentami sg réwniez filie zagranicznych korporacji pochodzacych z kra-
jow wysoko rozwinietych, oznacza to, ze istnieja powody, dla ktérych relokujg
one nie tylko produkcje, ale i dziatalnos¢ B+R do rozwijajacych sie¢ partneréw

14 Podany wskaznik jest $rednig dla calego przemystu przetwoérczego. Widoczne jest jednak
wyrazne zréznicowanie miedzybranzowe. Udzial eksporter6w w branzach wysokiej techniki —
farmaceutycznej, produkcji komputeréw i maszyn biurowych czy elektroniki uzytkowej —
jest dwukrotnie wyzszy, podczas gdy dla zaliczanej do niskiej techniki branzy poligraficznej
wskaznik ten jest czterokrotnie nizszy od podanej $redniej [Bernard i in. 2007, s. 20].

15 Mayer i Ottaviano [2007] dokonali szacunkéw na podstawie danych pochodzacych z siedmiu
krajow europejskich: Niemiec, Francji, Wielkiej Brytanii, Wioch, Wegier, Belgii i Norwegii.

16 Wyrazne zwigkszenie ujawnionej przewagi komparatywnej Polski w zakresie produktéw prze-
mystowych, w tym w szczegdlnosci srodkéw transportu oraz sprzetu biurowego i telekomu-
nikacyjnego [WTO 2013, s. 74], zwazywszy na specyfike obu wymienionych gatezi, réwniez
zdaje sie mie¢ zrédto w aktywnosci ,gwiazd eksportu”.
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[UNCTAD 2005, s. 99 i dalsze]'”. Skutkiem takich posunie¢ wyraZnie zmienia
sie geografia postepu technicznego, z rosngcym w niej znaczeniem gospodarek
rozwijajacych si¢ [WIPO 2013, s. 69-78]. W konsekwencji mozna oczekiwaé
ciggnionych innowacjami przyrostéw produktywnosci, co nastepnie oddziaty-
waé bedzie na kolejne przemiany w $wiatowym handlu!s.

Jak wyzej podkre$lano, formutowanie jednoznacznych wnioskéw co do
przesuwania sie gospodarek rozwijajacych sie w goére drabiny technologicz-
nej, podazajac za wskazaniami tradycyjnych modeli handlu, nie jest obecnie
w pelni uprawnione. Mozna rozwazaé, czy nie wystarczy po prostu cierpliwie
poczekad, by za czas jaki§ uznaé to za niezaprzeczalny fakt. Dane ukazujgce
koncentracje handlu w ekskluzywnym gronie ,gwiazd eksportu” kazg jednak
po raz kolejny zastanowi¢ si¢ nad prawidlowoscig rozumowania prowadzo-
nego na poziomie makroekonomicznym. Oto bowiem decyzje co do podejmo-
wania i wyboru kierunkéw sprzedazy zagranicznej w powigzaniu z delokali-
zacja wybranych ogniw tworzenia wartoéci sa konsekwencja specyficznej dla
danej firmy, a nie dla okres$lonej gospodarki, technologii wytwarzania. Gros-
sman i Rossi-Hansberg [2008] postulujg konieczng w tych warunkach zmiane
paradygmatu i odej$cie od tradycyjnych analiz na poziomie produktéw final-
nych. W zamian proponujg pojecie ,handlu zadaniami” (trade in tasks), dowo-
dzac, ze przemieszczanie za granice pewnych etapéw procesu produkcyjnego
jest dopéty optacalne, dopdki specyficzny dla danej czynnos$ci koszt offshoringu
jest nizszy niz réznica w poziomach wynagrodzen pomiedzy lokalizacjami.
Autorzy upatrujg wiec baze handlu w réznicach pomiedzy krajami, jednak ich
eksploatacja odbywa sie z uwzglednieniem specyfiki poszczegélnych zadan.
W efekcie Pétnoc koncentruje sie na wykonywaniu zadan, w ktérych posiada
skorygowang o koszty handlowe przewage komparatywnag, co umozliwia jej
utrzymanie przyrostéw produktywnosci.

Postulat zmiany paradygmatu wydaje sie jak najbardziej zasadny!'®. Prowa-
dzi on do redefinicji przewagi komparatywnej z uwzglednieniem zjawiska frag-

17 Rezydentem jest osoba prawna posiadajaca siedzibe w danym kraju, niezaleznie od wta-
sno$ci kapitatu, stad interpretujac statystyki aplikacji patentowych w przekroju rezydenci-
-nierezydenci nalezy zachowaé ostrozno$¢. Jakkolwiek rosnacej liczbie aplikacji patentowych
pochodzacych z krajéow rozwijajacych sie towarzyszy wzrost rodzimych naktadéw na B+R
w tych gospodarkach, jest on jednak znacznie mniej dynamiczny. Naklady te pozostaja wciaz
na poziomie ponad polowe nizszym niz analogiczne kwoty pochodzace z gospodarek wysoko
rozwinietych [WIPO 2011, s. 34].

18 Przeglad badan prezentujacych rézne symulacje rozwoju handlu wiedzionego przyrostami
produktywnos$ci i mobilno$é¢ czynnikéw wytworczych zawiera najnowszy raport WTO
[2013, s. 89-102]. W zaleznos$ci od przyjetego modelu i zalozen wyjSciowych, prognozy
poszczegblnych autoréw sg mocno zréznicowane. Pozostajg oni jednak zgodni, co do tego,
ze eksport krajow rozwijajacych sie bedzie rést dwukrotnie szybciej niz ich wysoko rozwi-
nietych partneréw.

19 O ile na poziomie konceptualnym propozycja zmiany paradygmatu sprowadzajaca si¢ do odej-
Scia od analiz handlu produktami na rzecz handlu zadaniami jest przekonujgca i chwytliwa,
o tyle w praktyce utrudnia jg brak adekwatnych statystyk. Opracowanie wlasciwych sposo-
béw pomiaru handlu zadaniami jest obecnie jednym z priorytetéw prac na forach organizacji
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mentacji produkcji i uzasadnia tendencje w zakresie ksztaltowania si¢ terms
of trade krajow wysoko rozwinietych, ktérych nie da sie wyttumaczyé z wyko-
rzystaniem czysto tradycyjnego rozumowania. Otwarte pozostaje jednak wcigz
pytanie o konsekwencje ekspansji handlowej krajow rozwijajacych sie dla pro-
ceséw ich wzrostu w przyszlosci.

Dynamiczne korzysci z handlu w gospodarkach rozwijajacych si¢

Tradycyjna teoria przekonuje, ze otwarcie gospodarki na wymiane han-
dlowg z zagranicg prowadzi do zwiekszenia poziomu dobrobytu. Obie koncep-
cje — zaréwno model ricardianski, jak i H-O — daja podstawe do stwierdzenia,
ze przez poprawe alokacji zasobéw, do jakiej dochodzi po podjeciu specjaliza-
cji i eksportu, generowany jest statyczny efekt zwiekszenia produkcji. Nie sg tu
jednak indukowane zadne dodatkowe impulsy prowzrostowe, stad na gruncie
omawianych teorii nie jest mozliwe wskazanie Zrédet wzrostu gospodarczego
w ditugim okresie. Przywotane koncepcje oparte sg ponadto na niezwykle rygo-
rystycznych zatozeniach upraszczajacych, odwotujacych sie do warunkéw dosko-
nalej konkurencji, co czyni je tym bardziej wrazliwymi. Przyktadowo, bedgce
konsekwencja podjetej specjalizacji i wymiany, a postulowane przez twierdzenie
Stolpera-Samuelsona zmiany relatywnych cen czynnikéw wytwérczych w rze-
czywisto$ci, wbrew zalozeniom, nie dokonujg si¢ w sposéb ciagly, stad korzy-
Sci z liberalizacji oraz sposobu ich dystrybucji nie mozna ani ustali¢ a priori,
ani tym bardziej oceni¢ jednoznacznie pozytywnie [Lopez 2005].

W rozwazaniach nad ewentualng ewolucjg przewagi komparatywnej, szuka-
jacych uzasadnienia dla zwiekszonego udzialu krajéw rozwijajacych sie w $wia-
towym handlu produktami wysokiej techniki, istotna jest rosngca produktywno$é
na poziomie calych gospodarek, ale co juz podkreslano, w eksport angazuja
sie tylko niektére przedsiebiorstwa, stad Zrédia dalszego (bedacego skutkiem
prowadzenia handlu) wzrostu produktywnos$ci na poziomie zagregowanym sg
wypadkowg dzialania réznych sil. Tymczasem w $wietle tradycyjnych modeli
handlu miedzynarodowego pytanie o skutki liberalizacji w zakresie wzrostu
gospodarki stawia sie wylacznie w skali makro. Mikroekonomiczng perspek-
tywe badawcza, zaré6wno w ramach powstajacej wéwczas nowej teorii handlu
miedzynarodowego, jak i w prowadzonych na jej gruncie badaniach empirycz-
nych, zaczeto co prawda przyjmowacé od przetomu lat 70. i 80. XX w., jednak
do konica stulecia wyjasniano zjawiska de facto na poziomie galeziowym, przyj-
mujac zalozenie tak zwanego przedsiebiorstwa reprezentatywnego [Krugman
1980; Helpman 1981; Ethier 1982].

W modelach z zakresu nowej teorii handlu miedzynarodowego, stopniowo
usuwajacych krepujgce zatozenia klasycznego i neoklasycznego ujecia, swoista
kombinacja efektéw skali i zr6znicowanych preferencji konsumentéw sklania

miedzynarodowych, czego wyrazem sg propozycje miar ujete w publikacjach WTO [2013],
UNCTAD [2013] czy firmowanej przez OECD publikacji Lanz, Miroudot i Nordés [2011].
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skadinad identyczne przedsiebiorstwa do specjalizacji w obszarze produkcji
i eksportu okre$lonej odmiany produktu, co skutkuje powstawaniem miedzy-
narodowych strumieni handlu o charakterze wewnatrzgateziowym. Zrédlem
korzys$ci z wymiany jest szerszy wachlarz zréznicowanych produktéw dostep-
nych na rynku. Na gruncie omawianych modeli wcigz nie jest jednak moz-
liwe jednoznaczne wyja$nienie zwigzku miedzy handlem a produktywno$cia.
Wzrost catkowitego wolumenu produkcji jako skutek przejécia ze stanu autarkii
do wolnego handlu postulujg co prawda niektére koncepcje upatrujgce baze
handlu w rosnacych przychodach ze skali produkcji w warunkach konkuren-
cji monopolistycznej, m.in. [Krugman 1979]. Do tego samego nurtu zalicza sie
jednak réwniez i takie ujecia modelowe, ktérych autorzy wykazali, ze wolumen
produkcji Zadnego z analizowanych débr nie ulegnie zmianie [Dixit i Norman
1980; Krugman 1990].

Nowa teoria handlu miedzynarodowego, podobnie jak wcze$niej trady-
cyjna, bazuje, jak wyzej wspomniano, na zatozeniu przedsiebiorstwa reprezen-
tatywnego w obrebie analizowanej gatezi. Umozliwia ono (analogiczne do tra-
dycyjnego ujecia) prowadzenie rozumowania w oparciu o zasade réwnowagi
ogélnej. Zarazem ignoruje jednak zjawisko wewnatrzgateziowego zréznicowa-
nia przedsiebiorstw w obszarze produktywnosci, kapitatlochtonnosci produkcji
oraz poziomu kwalifikacji pracownikéw. Z jednej strony utatwia to modelowa-
nie i w tym sensie mozna potraktowaé zalozenie przedsiebiorstwa reprezen-
tatywnego jako uzasadnione i nieszkodliwe uproszczenie rzeczywistoSci [Ber-
nard i in. 2007, s. 106]. Z drugiej strony takie ujecie sprawia, ze wazny kanat
wplywu handlu na produktywno$é gospodarki odsuwany jest poza obszar ana-
lizy, co nastepnie uniemozliwia dokonanie jednoznacznej oceny zwigzku miedzy
handlem a wzrostem. Na tym gruncie nie jest na przykltad mozliwe wyja$nie-
nie paradoksu polegajacego na bedacym konsekwencjg liberalizacji wzroscie
produktywnosci w konkurujacych z importem galeziach produkcji, jaki poja-
wia si¢ mimo relatywnie mniejszej skali wytwarzania. Tymczasem wzmozona
konkurencja ze strony zagranicznych dostawcéw wymusza na reprezentuja-
cych komparatywnie niekorzystne galezie przedsigbiorstwach poprawe efektyw-
nosci kosztowej, a podmioty wysoce nieefektywne moze doprowadzaé wrecz
do wypadniecia z rynku, co sprzyja podnoszeniu produktywno$ci calej galezi
[Melitz i Ottaviano 2008].

Rozwijane od okolo dekady koncepcje z zakresu ,nowej-nowej” teorii han-
dlu migdzynarodowego, zapoczatkowane przez Melitza [2003], schodzac z ana-
lizg na poziom pojedynczych przedsiebiorstw, prébujg wypetnia¢ luke w opisie
i wyjasnianiu obserwowanych zjawisk w odniesieniu do handlu i jego konse-
kwencji. Ich autorzy dostrzegajg i doceniajg znaczenie tego, co ignoruje trady-
cyjna i nowa teoria — réznic pomiedzy przedsiebiorstwami, tak w ujeciu mie-
dzy- jak, i co wazniejsze, wewnatrzgaleziowym [Bernard i in. 2007; Serwach
2011]. Tylko takie zr6éznicowanie pozwala na wyja$nienie, dlaczego sprzedaz
zagraniczng prowadzg wylgcznie wybrane przedsiebiorstwa, podejmujace decyzje
dotyczace zaréwno samego umiedzynarodowienia, jak i zakresu zaangazowania
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w transakcje eksportowe, z uwzglednieniem specyficznych cech posiadanej tech-
nologii produkcji. Na poziomie makroekonomicznym indukowane przez handel
przyrosty produktywnos$ci ujawnig si¢, gdy wiecej firm podejmie dziatalnosé eks-
portowa, najmniej efektywne zostang wyeliminowane z rynku, udzialy rynkowe
bardziej efektywnych sposréd pozostalych firm wzrosng, a mniej efektywnych
sie zmniejszg. Efekt ten bedzie silniejszy, gdy importowane odmiany produk-
téw bede ucielesnialy wiedze techniczng bardziej zaawansowang od krajowej
[Baldwin i Robert-Nicoud 2008]. Skoro to nie gospodarki, a przedsiebiorstwa
handlujg, réznice w produktywnosci pomiedzy firmami, nie za$ gospodarkami
okazujg sie decydujagce dla skutkéw handlu.

Koncepcje z zakresu ,nowej-nowej” teorii handlu miedzynarodowego nie
identyfikujg alternatywnej wzgledem tradycyjnych i nowych ujeé¢ bazy handlu.
Ich wklad polega na wyjasnieniu, dlaczego tylko cze$é przedsigbiorstw anga-
zuje si¢ w sprzedaz zagraniczng. Przez to nalezy je traktowaé jako komple-
mentarne wzgledem starszych teorii w zakresie opisu przebiegu decyzji ekspor-
towych (tzw. autoselekcji przy wchodzeniu na rynki zagraniczne) na poziomie
firm i ich wplywu na zagregowang produktywnos¢.

Na gruncie ,nowej-nowej” teorii mozna tez sformutowaé wazne postulaty
pod adresem polityki, ktérych nie da sie wywie$é z teorii tradycyjnej, a ktére
w $wietle przytoczonych wyzej danych i wynikéw badan empirycznych wydaja
sie bardzo zasadne. Po pierwsze, jesli wzrost zaangazowania w eksport, zaréwno
na krancu intensywnym, jak i przede wszystkim ekstensywnym?°, prowadzi do
przyrostéw produktywno$ci na poziomie makro, wéwczas utatwianie firmom
osiagniecia masy krytycznej wyznaczajacej gotowos$¢ do podjecia i zwiekszenia
zakresu ekspansji zagranicznej powinno by¢ waznym celem polityki. Po dru-
gie, gromadzenie statystyk i prowadzenie z ich wykorzystaniem badan empi-
rycznych dotyczacych handlu z zagranicg powinno bezwzglednie odbywaé sie
na poziomie przedsiebiorstw. Jesli zrozumienie mechanizméw prowadzacych
do zwiekszania partycypacji w eksporcie i tym samym podnoszenia produk-
tywno$ci w przekroju firm, branz i w efekcie calej gospodarki, jest w $wietle
wskazowek ,nowej-nowej” teorii tak wazne, dane z poziomu firm i jednostek
produkcyjnych mozliwe do wykorzystania w badaniach naukowych powinny
by¢ szerzej dostepne?!. Po trzecie, précz dostepnoSci, wazna jest tez jako$é

20 Rozumianym zaréwno jako wej$cie nowych firm na rynki eksportowe, wprowadzanie nowych
produktéw przez dotychczasowych eksporteréw, jak i opanowywanie nowych rynkéw. Kazda
z wymienionych zmian wymaga bowiem od przedsi¢biorstwa realizacji wyzszych pozioméw
produktywnosci.

21 Postulat ten wydaje si¢ szczegdlnie wazny w polskich warunkach. Ze wzgledu na wysoce
restrykcyjng polityke GUS w zakresie udostepniania danych jednostkowych niezaleznym
ekonomistom, studia ilosciowe z pelnym wykorzystaniem potencjatu tych danych nie sg
prowadzone. Nieliczni badacze prébuja testowaé zwigzek produktywno$é-handel, positku-
jac sie danymi pochodzacymi z innych zrédel, jak NBP, EBRD czy baza danych ze spra-
wozdan finansowych TEGIEL. Dane te sg jednak pozyskiwane gléwnie dla realizacji celow
gromadzacych je instytucji, stad ich zakres i jako$¢ nie zawsze odpowiadajg potrzebom
w zakresie testowania wskazan z zakresu teorii handlu miedzynarodowego. W konsekwencji
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mikrodanych. Analizy z zakresu handlu miedzynarodowego prowadzone na
poziomie firm powinny uwzgledniaé fakt, iz cz¢$¢ wartoéci dodanej eksporto-
wanego produktu zostala wytworzona za granica.

Podsumowanie

Podsumowujgc przeprowadzone rozwazania, nie mozna jednoznacznie
stwierdzié¢, ze klasycznie interpretowana przewaga komparatywna odzyskuje
dawng moc wyjasniajacg. Na zadne z postawionych we wstepie pytan nie udato
sie udzieli¢ wyraznie pozytywnej odpowiedzi. Rzeczywiscie mamy do czynienia
ze wzrostem znaczenia gospodarek rozwijajacych sie w §wiatowym handlu, jed-
nak najbardziej dynamicznym aktorem pozostaja glownie Chiny. Obserwacja,
ze eksploatujg one przewage kosztowa, jakkolwiek bliska tradycyjnemu rozu-
mowaniu, nie uwzglednia faktu, ze specjalizacja tej gospodarki ma w znacz-
nym stopniu charakter wewnatrzgal¢ziowy. Nawet jesli wezmie si¢ poprawke
na intensywne uczestnictwo chinskich przedsiebiorstw w miedzynarodowych
sieciach produkcyjnych i ich specjalizacje w wykonywaniu okreslonych zadan
w wiekszym stopniu niz w kompletnym wytwarzaniu produktéw finalnych,
to ten typ specjalizacji, jakkolwiek bazujacy na przewadze komparatywnej, takze
nie miesci sie w tradycyjnym rozumowaniu. Zej$cie z analizg z poziomu pro-
duktu finalnego na poziom zadan wykonywanych w procesie tworzenia warto-
$ci wymaga stosownej korekty przewagi komparatywnej uwzgledniajacej koszty
offshoringu danego zadania. Poniewaz jednak kazdorazowo sg one specyficzne
dla firmy, wykorzystywanej przez nig technologii i rodzaju relokowanego zada-
nia, dokonywanie prostych uogélnien jest nieuprawnione.

W takich warunkach neoklasyczne wnioskowanie odnoénie do wptywu han-
dlu na wyréwnywanie si¢ cen relatywnych czynnikéw wytwoérczych moze sie
nie sprawdza¢, podobnie jak oparta na ricardianskich wskazéwkach sugestia
co do pogarszania sie terms of trade gospodarek wysoko rozwinietych na sku-
tek poprawy produktywnosci w gospodarkach rozwijajacych sie. Na podstawie
tradycyjnych ujeé nie jest réwniez mozliwe udzielenie odpowiedzi na pytanie
o to, jak handel wpltywa na wzrost w ujeciu dynamicznym.

Przeprowadzone rozwazania w zadnym razie nie kwestionujg tego, ze pewna
cze$é Swiatowego handlu wcigz mozna opisa¢ i wyjasni¢ przy pomocy tra-
dycyjnego rozumowania, jednak sama obserwacja rosnacej roli wybranych
gospodarek rozwijajacych sie w $wiatowym handlu nie wystarcza, by uznaé
tradycyjna teorie w jej czystej postaci ponownie za dominujacg. Wobec stopnia
skomplikowania czynnikéw determinujacych wspétczesny handel, moc eksplana-
cyjna i normatywna tradycyjnych uje¢ wydaje sie raczej zmniejszaé, co sprawia,

publikowane w literaturze przedmiotu studia empiryczne odnoszace sie do polskich przed-
siebiorstw sg bardzo rzadkie lub niepelne w poréwnaniu z analogicznymi pracami w lite-
raturze obcej. W odniesieniu do zagadnienia autoselekcji firm przy wychodzeniu na rynki
zagraniczne mozna wskazaé jedynie nieliczne prace: [Hagemejer 2006; Hagemejer i Kolasa
2008; Bukowski i in. 2006; Cieslik, Michatek J. i Michalek A. 2012].
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ze do formulowanych w oparciu o nie predykcji i wskazéwek pod adresem
polityki nalezy podchodzi¢ z rozwaga.
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REFLECTIONS ON THE VALIDITY
OF TRADITIONAL TRADE THEORY

Summary

The article aims to either confirm or invalidate a claim by some researchers that world
trade is again governed by the “classically interpreted” comparative advantage, which
diminishes the importance of new theoretical approaches while restoring the validity of
the traditional trade theory. The author uses a deductive approach to conduct an in-depth
critical literature review, drawing on results presented in reviewed journals and reports by
international organizations.

The starting point for the reasoning is a diagnosis of contemporary trends in world
trade, with an increasing role of developing economies and hi-tech manufactured prod-
ucts. Stylized facts derived from an analysis of WTO and UNCTAD statistics as well as the
results of different empirical studies are confronted with the guidelines of the traditional
trade theory. The author finds that neither intensified exports by developing countries nor
changes in the structure of trade, let alone productivity growth in these economies, are in
line with the postulates of the traditional trade theory. Further development is needed of
theoretical models aimed at explaining trends in today’s global trade as well as efforts to
improve the quality of statistics, the author says.

Keywords: international trade, comparative advantage, export specialization, fragmentation
of production, trade in tasks
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